
适时调整产品结构 安全合规放在第一位

钜派：控制风险比获取高收益重要
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钜派投资集团成立于 2010 年

3 月，于 2015 年 7 月 16 日在美国纽

交所成功上市（交易所代码：JP）。

总部设于上海静安区，是国内最早

成立、规模最大的专业财富管理机

构之一，由实力雄厚的全国性综合

投资集团发起，联合互联网领域、

银行界、房地产界等业内精英翘楚

共同组建，公司股东包括易居中

国、新浪、清科集团和瑞士宝盛银

行。目前，集团下设财富管理、资

产管理和互联网金融三大板块，分

别通过资管产品、公募基金、投行

业务等为中国高净值客户提供综

合金融服务。

【企业名片】

【上榜理由】

秉承“尽心尽责的财富管理专

家”的理念，钜派投资集团立足为

高净值客户提供持续稳健的财富

增长咨询服务。钜派设有风险控

制委员会、投资决策委员会、三级

风控体系等全套完善的产品管理

风险控制系统。此外，钜派丰富的

产品线涵盖了 PE、阳光私募基金、

房地产基金、类固定收益类产品、

创新类产品，高净值客户可以享受

专业理财师制定优质的资产配置

方案。

本报记者 钟兰

“钜派在2016年第三季度继续保持高速发展的势头，净利润同

比增长64%。”钜派联席董事长兼首席执行官倪建达认为，在当前中

国宏观经济环境持续面临挑战、市场整体风险偏好下降的趋势下，

钜派利用自身优势，依然能找到相对优质的底层资产，在风险可控

的情况下为客户提供一个相对较高的收益率，这也是钜派的固定收

益产品在第三季度占据较大比例的重要原因之一。

倪建达表示，对于一个成熟的投资者而言，懂得控制风险远比

获取高收益重要；对于一家成熟的财富管理公司而言，守法合规经

营永远是摆在第一位。

投资者避险需求强烈
近日，钜派投资集团正式对外公布了其 2016 年

第三季度及前九个月未经审计的财务报告。在当前

全球经济充满不确定性的大背景之下，钜派在今年

前九个月依然保持了高速发展的态势：钜派在 2016

年三季度总营业额达到了人民币 3.21 亿元（约 4,810

万美元），同比增长 64.0%；2016 年前九个月总营业

额为人民币 7.89 亿元（约 1.18 亿美元），同比增长

105.9%。

财报显示，钜派在 2016 年第三季度的财富管理

募集金额为 118.2 亿元，同比增长 48.8%；2016 年前

九个月钜派的财富管理总募集金额为人民币 308.1

亿元(约 46.2 亿美元)，同比增长 62.7%。值得注意的

是，2016年第三季度的财富管理募集金额中，固定收

益类产品达到 96.6 亿元，占比达 81%；而限于资本市

场环境的变化，私募基金产品以及二级市场基金产

品分别占10%和7%。

钜派联席董事长兼首席执行官倪建达认为，在

当前中国宏观经济环境持续面临挑战、市场整体风

险偏好下降的趋势下，传统的银行理财产品与各类

“宝宝类”产品的投资回报率在几轮降息降准之后，

更加无法满足投资者避险投资的需求。

钜派创始人、联席董事长兼执行董事长胡天翔

表示，在第三季度，钜派的资产管理业务同样表现出

色，总资产管理规模由 2015 年 9 月底的 96 亿人民币

大幅上升至2016年9月底的294亿元。

为满足投资者不同的风险偏好，钜派不断丰富

产品种类，以满足不同投资者的需求，成立至今已经

累计发行了 1200 多种产品。以 11 月 25 日为例，当

天发行数量总计有 21 个，其中，固定收益类产品 6

个，股权投资产品 10 个，美金类产品 2 个，货币市场

产品2个，其他产品1个。

未来，钜派将继续丰富产品种类，更好地满足客

户日益多元化的理财与资产配置需求，促进钜派业

绩长期稳定增长。

完善内部培训体系
在 2016 年第三季度，钜派参与了美国宾夕法尼

亚大学沃顿商学院推出的“中国高净值客户投资与

传承研修项目”。该研修项目集结了世界顶级学者、

商界实战派大咖及社会名流共同学习交流，旨

在向中国金融精英、资产管

理 人 士 传

授金融与价值创造之道，助力高净值人士学会理财

及优化资产配置。首批由钜派客户及钜派部分专业

理财师组成的学员团队，于 8 月专程前往了美国的

纽约和费城，去接触和学习最新的投资理念。

自成立以来，钜派一直致力于提升从业人员的

专业性，帮助理财师更加专业细致地为客户进行服

务。在参与沃顿研修项目同时，钜派也向人社部建

议发起了投资分析师资格的认证考试，以更加标

准、规范地提升行业从业人员的专业水平。同时，

钜派也进一步系统化地完善面向员工的多层级培

训体系，去帮助新入职员工高效的掌握服务技

能，甚至资深理财师以及高层管理团队都能得到

针对性的提升。

胡天翔认为，钜派团队在多种产品类别上拥

有行业领先的理财知识和经验，钜派将能够凭

借着独特的优势，为中国不断增长的高净值客

户人群提供高质量的金融产品和服务。

行业规范利人利己
截至 2016 年三季度末，钜派已经在 40 个

城市中设立了 65 个理财中心，去年同期为 26

个城市47个理财中心。同时钜派的专业理财

师团队也从去年同期的 1062 人增长为 1517

人。

随着投资者的不断成熟，国内财富管理

行业的发展会越来越规范，盈利模式甚至也

会发生改变。去年以来，行业风险事件频

发，监管趋严对行业来说确实是好事，投资

者在选择理财机构的时候更趋谨慎、理智；

市场在经历洗牌之后，会涌现出更多管理

规范、对投资者负责的好公司，并会形成从

客户信任到产品发行优化到市占率提升

的良性循环。

展望未来，倪建达表示，钜派将一如

既往地为客户提供一流的产品，并实施严

格的风控标准，让钜派成为中国高净值

客户理财与资产管理的首选品牌。

【获奖名称】

2016高净值客户信得过投资机构


