
“那时候我一连跑了8家金融机构申请贷款，不是因为我抵押品不够，就是审批放款流程太慢，我都只能放弃。”小孙，

杭州某电商老板，目前正在紧张地筹备6·18狂欢节。回忆去年备货双十一的资金筹备阶段，小孙仍然一脸唏嘘，“最后我

到处找亲戚借钱，可是谁有那么多流动资金？东拼西凑借钱，最后还找了民间借贷机构，真是太冒险了。那段时间我焦虑

得根本没办法睡觉。”

年轻人要有梦想，轻资产化的电商给了年轻人一条实现梦想的捷径，然而在这条道路上，他们也因轻资产而吃了不少

苦头。梦想路上，谁能助他们一臂之力？“今年6·18，我在融资路上遇到‘贵人相助’，不用再为钱到处奔波了！”小孙一边忙

着整理货物，一边如释重负地说道。他说的“贵人”是谁？

通讯员 胡天立 本报记者 梅丹
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备战6·18 小电商遇融资神器

近日，中国建设银行面向广大年轻客户推出

一款专属信用卡产品——“龙卡 JOY 信用卡”，该

产品同时发行银联、VISA 和万事达三个品牌的

白金等级信用卡，并设置学生版（银联品牌金卡）。

龙卡JOY信用卡紧紧围绕年轻客户的兴趣爱

好和消费行为特征，重点打造三大产品亮点：一是

主打建设银行“年轻客户的首张白金卡”。龙卡

JOY 卡为标准白金卡等级产品（学生版为金卡），

通过有效整合银联、VISA和万事达卡等国际卡组

织的白金平台权益，为年轻客户提供涵盖海淘、留

学、旅游、酒店及美食等优惠礼遇，让客户收获“物

超所值”的用卡体验。二是最优还款方案。龙卡

JOY 卡为持卡人提供 5%最低还款额比例还款方

案，有效缓解年轻客群还款压力。三是提供超值的

活动礼遇。新客户开卡即享爱奇黄金会员季卡礼

遇，刷卡三笔即可获得超低价换购时尚双肩包资

格，预借现金可获得最高12000积分奖励，此外，更

叠加了当下热门线上商户的优惠券活动，为年轻客

户量身打造了极具吸引力的活动内容。 浙建

建行面向年轻客户
推出龙卡JOY信用卡

备货缺周转资金
购物节将中小电商拦在门外

“难道电商就不算商人？虚拟店铺就不能获

得贷款？”回忆去年的惨痛经历时，小孙愤愤不平

地提出了广大中小电商的疑问。在数以百万计

的网店经营者中，80 后是其中的主力军，他们大

多资产较少，无法提供有效的担保，是典型的轻

资产客户群体，融资担保途径匮乏阻碍了他们事

业的进一步壮大。

作为一家中小电商，无论是为了应对纷至沓

来的购物节日，还是为了维持每个月的例行推广

运营，都需要充沛的周转资金。“去年，我带着店

铺的各项数据，跑了好几家金融机构想要贷款，

但最终都因没有实体抵押，而被婉拒了。”小孙

称，“去年双十一的经历，太惨痛了。”

在资金价格越来越贵、货币政策越来越紧的

当下，中小电商想要扩大经营就有了“蜀道难”之

感。众所周知，在融资渠道中，向银行贷款是最

划算的，但没有抵押物，像小孙这样的中小电商

就面临了“融资难”问题。与此同时，江浙地区又

是民间资本最发达的区域，民间借贷历史悠久，

但相比于银行，民间借贷不仅存在“融资贵”的问

题，更隐含着诸多不确定因素。“除非走投无路，

我不想去触碰民间借贷这条路子。”小孙称。融

资难、融资贵成了小孙创业路上的两只拦路虎。

路遇“贵人相助”
从此电商路上有了“小金库”

今年的6·18已经迫在眉睫，各电商早已摩拳

擦掌、旌旗猎猎。相比于去年应对双十一时的焦

头烂额，今年小孙却从容得多。“今年有贵人相助，

钱的问题已经解决了。”小孙喜笑颜开地说道。

原来早在四五月份的时候，小孙再一次为资

金问题愁煞了脑袋，正当他“山重水复疑无路”，

以为又要重蹈去年双十一覆辙时，一条朋友圈关

于“一起贷”的消息让他“柳暗花明又一村”。

“我看到朋友圈的申请链接后，就抱着‘死马

当活马医’的心态，点开链接申请了。没想到填

写资料后没多久，就有工作人员来电话核实，第

二天他就上门来跟我再次核实信息。”小孙称，

“目前，我的授信已经审核通过了，拿到了近百万

元的贷款额度，到时候直接提取资金就行。”小孙

惊叹于这笔“及时雨”的速度之快，资金的迅速到

位浇灭了他的燃眉之火。

纯信用 无抵押 低利息
银行助力中小电商

据悉，“一起贷”是由钱报 178 联合华夏银行

创新推出的电商融资服务产品。该产品以大数

据分析为基础，以电商企业经营数据为授信依

据，打破传统贷款模式，向入驻于各大电商平台

的个人经营者、中小企业发放最高 100 万元的信

用贷款，用于支持其日常及后续的发展运营。

该产品具有纯信用、无抵押、低利息的特

点。“我们设计了随借随还、按日计息的方式，就

是为了给中小电商融资松绑。”产品负责人称。

“一起贷”办理方式也很简单，客户只需登录“钱

报 178”微信公众号或钱报有礼网站在线申请贷

款。一次授信，3年内可继循环使用。

相 关 详 细 信 息 、在 线 申 请 等 可 以 通 过

扫 描 左 侧 二 维 码 直 接 操 作 完 成 ，也 可 致 电

0571-85311950、85195439详询。
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5 月 26 日，中信财富指数年度报告会暨全权

委托资产管理业务发布会在杭州钱塘江畔钓鱼

台盛大举行。中信银行总行私人银行部副总经

理康静、中信银行杭州分行行长助理傅河水、中

信银行杭州分行零售银行部总经理王烈锋等和

来自全省100多名鼎级私行客户等人员参加了此

次发布会。会上，中信银行在浙江正式发布了面

向超高净值私人银行客户的专属业务——中信

恒赢全权委托资产管理业务！

中信银行通过整合集团资源所推出的“中信

财富管理”品牌及中信财富指数经过近 2 年的推

广，赢得了卓越的市场口碑和广泛的客户关注。

在此基础上，中信银行私人银行部与资管中心深

入合作，将专业资产配置、定制及交互服务模式

应用于全权委托资产管理业务。该业务为单一

私行客户设置一对一专属理财产品，认购起点不

低于 3000 万元人民币，并可根据客户个性化需

求进行定制，满足其对资产安全性、流动性和收

益性的综合需求。业务所彰显的“全类别资产、

全策略投资、全球配置、全新模式、全明星团队”

五大特色，充分满足超高净值客户的需要，一经

推出就获得了积极响应，目前在国内已发布该业

务地区，签约规模在首月即迅速突破了10亿元。

全权委托资产管理是继家族信托之后，中信

银行重点打造的又一私人银行大单品业务，是

“中信财富管理”品牌内涵的进一步丰富与延

展。在日趋激烈的财富管理领域竞争中，中信银

行正谋求通过有效整合资源、锐意创新，并由专

属专业团队提供的差异化产品与服务来抢占市

场份额，巩固领先优势。 通讯员 王哲

为高净值人群量身定制

中信银行推出全权委托资产管理业务
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5 月 27 日，正值中国平安 29 周年华诞，也是

中国平安的首个“平安公益日”，500 名来自平安

人寿浙江分公司的员工/代理人和 VIP 客户现身

滨江最美跑道，开启幕天公益捐步筹书活动。

据悉，2017年平安人寿和幕天公益携手推出

“幕天捐书”公益项目，号召员工、代理人、客户及

社会公众一起捐赠书籍；以“幕天之下，每位少年

都有向上生长的机会”为愿景，专注于乡村少年的

精神成长。

平安人寿浙江分公司希望通过健步行的方

式，倡导“运动+阅读”的健康生活，为乡村儿童筹

建图书角，让身体和灵魂同时在路上。 梁贝贝

平安人寿浙江分公司启动
幕天公益捐步筹书活动

杭州安耐特实业有限公司是一家专业生产汽

车盘、鼓式刹车片的企业，产品销往国内外各地。

为增强综合竞争力，该企业决定研发汽车发动机

重要配件——火花塞。2015 年 11 月，恒丰银行

杭州富阳支行在全面了解企业情况后，以优惠利

率为该企业提供1500万元短期流动资金贷款，全

力支持企业研发新产品，扩充生产规模，迈大“走

出去”的步伐。

为支持高新科技产业发展、满足企业多元化

发展需求，恒丰银行杭州富阳支行经考察调研，再

次给予该企业1300万元信贷资金供企业投身尖端

科技技术领域，参与北京某科技公司的双目可视无

人驾驶技术的研发，试水人工智能新领域。与此同

时，恒丰银行杭州富阳支行还为该企业提供代发工

资、货物归集结算、财富管理等多项金融服务。

恒丰银行杭州富阳支行自开业以来就大力支

持地方实体经济建设，通过贷款、银行承兑汇票、

保理、信用证、资产管理业务等多种产品满足不同

的客户需求，为不同企业提供差异化、特色化、全

程化金融服务。 何雨兰

恒丰银行富阳支行为企业
提供一揽子金融服务


