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达斯玛特科技（杭州）有限公司是青山湖

科技城高层次人才创新创业项目从加拿大引

进的 A 类人才支持项目。日前，笔者走访了

达斯玛特科技董事长陆大培博士。

陆大培博士毕业于加拿大著名的 Mc-

Gill 大学环境工程专业。自毕业之日起，他

一直积极投身于国内的经济建设，大力引进

国外先进技术与设备，参与了长江三峡水利

工程、南水北调中线工程、深圳下坪垃圾填埋

场及大连和宁波镇海石化再生水处理与回用

等多个项目。

2015 年 5 月，随着达斯玛特科技入驻临

安青山湖科技城开展业务，陆博士及其团队

进行了卓有成效的研发工作，相继开发了一

系列国内领先的先进工艺和处理设施，如新

型高效磁分离系统，用于矿井水处理和回用；

BEST 处理剂，用于黑臭河水体的污染治理；

气浮滤池 DAFF 工艺，处理湖泊高含藻水的

研发；MVC 工艺，用于高浓高盐废水的预处

理和零排放等，这些科技成果取得了一项发

明专利和多项软件著作权。

由于技术独特领先，达斯玛特科技近年

发展迅速，已成功取得并完成多个项目，如

10 万吨/天污水处理的 DAFF 系统提标改造

和回用，120 吨/小时焦化废水的 MVC 回用

与零排放项目，后者为全球焦化废水第一次

应用先进的双级双效 MVC 技术，尤其使用

了自主研发创新的自动除垢系统，使其运行

达到每吨水耗电不到 10度，远较常规的 20~

30 度电节能，大大降低了企业的环保治理成

本，取得了良好的效果。

达斯玛特科技拥有的多项专有核心技

术，都具有处理效率高、占地少、投资成本低、

运行费用省、操作灵活等特点，可大大降低企

业或城市的治污成本，提高出水水质，减轻环

境压力，既可应用于新建污水处理厂，也特别

适用于已有污水处理厂的提标改造和扩建。

当前，全球都面临着水资源短缺、水质恶

化的严峻形势，水污染问题已成为当今世界

面临的重大挑战。我国作为经济发展最快的

国家之一，水污染治理刻不容缓。如何保护

好源头的水不被污染，陆大培博士及其团队

大有作为，为浙江尤其临安的“五水共治”创

造了良好的环境及社会效益，让我们生存的

环境更加美丽。 王聪频 李小芳

达斯玛特科技：让我们生存的环境更加美丽

随着中国老龄化趋势越来越严峻，怎样

让老年人“优雅地老去”是国民关注的大民

生。杭州树仁科技有限公司是一家专业生产

老年人护理产品及行动辅助的科技型生产企

业，该公司瞄准老年市场，主要生产各类护理

床、轮椅和爬梯机等产品，适用于医院、家庭、

养老院和其他社会养老机构。

作为一家 2016 年 1 月成立的企业，树仁

科技成立之初就高度重视高科技产品的研发

与投入，致力于新技术、新产品的试制与研发。

公司从成立之初就坚持“以市场为导向，

以技术为主导，以管理为基础”的经营理念，

深入分析国内外市场需求，目前树仁科技主

要以出口为主，在欧美市场培育了一批稳固

的客户群体，比较大的合作公司如意大利

ANTANO-GROUP-SRL 公 司 ，在 外 贸 出

口的同时，树仁科技也在积极开拓国内市场，

严格按照 ISO9001：2015 质量管理体系，通

过降低生产成本、节能降耗等措施，提高产品

在市场上的竞争力。目前公司计划在巩固外

销市场的基础上，逐步拓展国内市场。

树仁科技从成立之初，就注重产品研发

设计，公司积极开展产学研结合活动，与浙江

农林大学工程学院共同创建了科技研发中

心，并成为浙江农林大学工程学院的实习基

地，持续不断地开发新产品，以满足客户的不

同需求，同时也可按客户的特殊要求设计和

生产各类医疗护理产品，具有完善的销售和

售后服务体系；企业主导产品已注册了商标；

研发的新产品已取得了五项实用新型专利，

另一项发明专利正在审查阶段，2017年公司

已申请五项实用新型及三项发明专利。下半

年，公司计划主持制订“履带式爬梯机”的国

家标准起草工作，相关前期工作正在积极筹

备之中。

树仁科技杨董事长说：“中国已逐步进入

深度老龄化社会，希望我国的老年朋友都能

享用到树仁科技的产品，让老年朋友生活得

更有尊严。” 王聪频 李小芳

树仁科技：为老年人提供高质量的护理产品树仁科技：为老年人提供高质量的护理产品

2013 年 LED 产品开始逐渐兴起，亿涞

光电成立之初，是以节能灯产品为主，但很快

公司就开始着手产品转型，进入 LED 领域，

为接下来几年公司的快速增长奠定了基础。

仅有产品的先发优势是不够的，要成为

一家优秀的企业，就必须充分发挥竞争优势，

打造出企业的核心竞争力。亿涞的竞争优势

在于市场。

亿涞的创始人、董事长邵志强是一个“老

外贸”，有着多年的外贸行业和外资高管的经

历，亿涞的市场团队也都有着10年以上的外

贸经验，对市场的把握、对客户的理解和专业

化的服务是亿涞团队最大的优势。亿涞做了

大量的市场调研工作，仔细分析主要目标市场

的客户情况、供应链情况及消费者习惯，去目

标客户的公司或者商店参观，分析客户的产品

需求和定价策略，做出符合客户需求的供应方

案。亿涞避开低价竞争的东南亚、中东和南

美，选定欧美作为主要目标市场；避开低价跑

量的产品，选定以严格符合欧美标准的中高档

产品为主线；在发展的过程中又逐渐避开一些

价格屠夫“进口商”，选定国外终端渠道连锁店

作为主力客户。在市场、产品和客户上，亿涞

有着自己清晰的定位。有所为，有所不为。

亿涞是一家市场驱动和客户驱动的生产

型企业，产品研发、生产、销售全部是围绕着

市场和客户的需求进行。专业化和差异化是

亿涞区别于一般企业的最大不同。

外贸行业正在发生着巨大的变化，要在变

化中生存并持续地发展，必须要“与众不同”。

在巩固提升国际连锁店品牌 OEM 的基

础上，2015年亿涞光电开始了新模式的探索，

走出去，在海外运营自己的品牌和渠道。亿涞

对欧洲市场和欧洲人的规则和习惯有着深刻

的理解和认识，这让亿涞光电具备了确认合作

对象、拓展自有品牌的基础。经过长期的努力

和沟通，亿涞光电最终在西班牙和意大利两个

国家设立了子公司和海外仓，把和“进口商”的

竞争拓展到了国外。亿涞光电的竞争优势大

大增强，目前亿涞光电的自有品牌已先后进入

多家欧洲大型连锁渠道，2017年自有品牌和

渠道销售占比将超过30%。

作为一家小微企业，亿涞首先要做的是

“扬长”，把资源和精力主要放在竞争优势

上。当然，企业是一个系统，在发展中还必须

不断“补短”。最近两年，亿涞开始在人才、管

理、研发和产能上不断加大投入，为企业发展

的下一阶段做好准备。

亿涞光电是一家凭借着专业化和差异化

快速成长的企业。董事长邵志强说：“我们是

一家小微企业，要把我们的竞争优势发挥到

极致，打造出企业真正的核心竞争力来。”

王聪频 李小芳

打造核心竞争力，亿涞光电逆流而上打造核心竞争力，亿涞光电逆流而上


