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·文艺小侦探

新高考改革后，高考志愿如何填报成为

学生和家长普遍关心的话题。据了解，近三

年温州商学院的毕业生平均就业率达到

95.5%。浙江省教育评估院对该校毕业生就

业质量的跟踪调查权威评估，2012届毕业生

学生对母校满意度原独立学院第1名、创业率

原独立学院第3；2013届毕业生就业岗位满

意度本科高校第2名，2015届毕业生用人单

位对毕业生综合评价位居本科高校第2名。

以“商”为特色的温州商学院，毕业生

的就业方向自然少不了“商”。温州商学院

毕业生在金融行业就业比例已连续三年超

过 25%，去年达到 30%，其中该校金融学

院毕业生在金融机构就业的更是达75%。

金融专业毕业生就业有“五高”
根据第三方机构麦可思调研结果显

示，温州商学院与全国非“211”本科院校

相比，该校金融专业毕业生体现“五高”特

色，即就业率高、工资高、专业匹配度高、用

人单位质量高、就业现状满意度高。

学校金融学专业 2007 年毕业生陈峰

就是一个很典型的例子，他一毕业就进入台

州银行工作，目前是台州银行某支行行长。

事实上，陈峰刚进入学校的时候，是一名很

普通的学生，学校通过强化金融学生人才培

养的多种方式，最终让他体现了自我价值。

比如，学校的双师培养，就是让校外金

融行业职业经理人全程参与教学培养，贯

穿大学四年，从大学第一堂课做职业规划、

到毕业就业辅导，职业经理人担任职业规

划师、课程讲师等角色，学习各方面的金融

知识。此外，还有行业平台、实践教学。该

校金融学院与浙江省及温州市的 5 家行业

协会、300 余家企业，采用“实训+实践”方

式，通过“金融特色班”载体开展合作办学，

举办银行订单班、证券订单班、期货订单

班、财富管理订单班等。

近几年，温商院学子优质就业比例不断

提升，2016届毕业生在上市公司就业比例

达38%（含金融类上市银行、证券等）；创业

率也稳居全省本科院校前列，近五年毕业

生三年后平均创业率在8%左右；升学深造

比例逐年提升，2017 届达 8%，其中国际留

学攻读硕士比例增长迅猛。

“考编”等优质就业逐年增多
在温州商学院，“考编”（公务员、事业

单位、国有企业编制考试）成绩也是特别突

出的。以2017届会计学院毕业生为例，大

部分进入银行系统和会计师事务所工作，

另有 15 人考取公务员，其中国家公务员 7

人，省（地方）公务员8人。

良好的就业环境，归功于温州商学院

多年来培育的好专业。金融学、会计学、财

务管理等经济管理类专业都受到了社会的

肯定与赞许，已经成为该校的王牌专业。

温州商学院还定位发展高端化、国际

化、个性化的发展，在培育具有国际化视野

毕业生，以及直通国际名校方面，也做了颇

多探索和实践。据温州商学院校方透露，

从 2016 年起，学校还针对入学新生，推出

了游学基金，为学生在校期间提供人均 1

万元的海外游学或海外带薪实习或出国深

造的费用。

大牌专家学者成学校常客
据悉，温州商学院现有专任教师 466

名，副高以上专业技术职务占33%，研究生

学历占 61%。尤其是该校还力推“300”人

才引智工程进校园，柔性引进 100 名著名

学者、100 名知名企业家、100 名业界精英

担任学校特聘教授、兼职教授、客座教授，

为学生提供专业的学科知识技能和前沿的

学科信息动态。

温州商学院原为温州大学城市学院，

2016年4月转设为独立设置的普通高等学

校，是目前浙南地区罕有的一所商科类本科

院校。学校设9个二级学院，23个本科和5

个专科专业，全日制在校生9000余人。

王益敏 钱冰冰

温州商学院毕业生去年三成进入金融业

前几天，钱报记者收到一封邮件，点开一看——原来，它

也要暂别我们了。

它，是庆春路购书中心，它不仅是杭州最大的新华书店，

也是这座城市的一大地标。

开业于 1997 的购书中心，已经走过了整整 20 年，而且

终年无休。

7 月 24 日起，它将暂时关门歇业，进行内部改造。100

天后的11月，再以全新的姿态，重新回归。

杭城无人不知的这家店，如今准备停业装修成智慧书城

20年没关过门的庆春路购书中心
这回要放个百日假
本报记者 陈淡宁

曾是杭城最大的书店
单日销售纪录至今无人能破

其实，早在今年 4 月，就有消息传出，庆

春路购书中心要暂停歇业。不过，直到7月，

书店才着手重装改建的招投标工作。

相关工作人员也有点担心，暂时歇业的

消息，会不会被读者误解为“关门”，因为这次

的改造工期不短，长达三个多月。

不过，记者问了身边的几个朋友，大家倒

是都很长情，也很期待，毕竟庆春路购书中心

承载着80后一代杭州人的独家记忆。

庆春路购书中心建成于1997年，开业那

天是 8 月 23 日，刚好赶在 9 月 1 日开学之前，

闻讯赶来的家长和同学，差点儿把书店挤爆。

在85后杭州人龚小帆的记忆里，庆春路

购书中心就是“教辅材料”的大宝库，可以一

次性买齐老师布置的习题集以及参考书。每

次去，他都是抱着一大捧书一起付账，再也不

用像以前那样，一家家书店跑过来了。

工作人员告诉钱报记者，当时的庆春路

购书中心是杭州最大的书店，不仅配备有中

央空调、自动扶梯，还首次设立了书店茶吧，

自然清新的装修风格，一改上世纪80年代以

前“新华书店”的传统面貌。书店以品种信息

丰富齐全为定位，不仅教辅材料可一站购齐，

少儿图书、文学以及社科类图书也非常丰富。

开业没多久，庆春路购书中心就占据了

全省图书零售卖场的年销售冠军，几年后，杭

州相继问世了多家大型图书卖场，可这个销

售业绩第一的称号一直保持到今天。

数据显示，庆春路购书中心的年销售在

8000 万元，客单量近 60 万。20 年终年无休

的营业，合计销售 58781770 册图书，销售额

135574万元。

作为杭州国有新华书店尝试市场化模式

的先行者，庆春路购书中心一直怀有一颗“创

新”的心。它办过书展，比如西湖书市、科技

书展；它做过文化名人的畅销书签售，比如杨

澜、易中天；而最让人印象深刻的是 2007 年

举办的十周年庆，当天从早上 8：30 开门，一

直等到最后一名顾客于第二天凌晨近3点时

离开，书店不间断营业近 20 个小时，132 万

元的单日图书零售记录，至今未被打破。“当

然，这也是有多方面原因的，那时纸质阅读是

主流，网上售书也还没有普及，通常情况下，

书店也是不打折的，所以店庆日的折扣吸引

力非常大。但十年后的现在，情况完全不同

了。”新华书店的工作人员说。

它要放个百日假
给你一个升级版的“智慧书城”

庆春路购书中心总是带给我们惊喜，最

近的一次，是2016年1月1日。

还记得吗？那一天，到了书店后，读者发

现，原来凭市民卡，就可以在新华书店的书架

上挑书、借书，直接带回家。借的书不用付

钱，由杭州图书馆为你买单。这就是由杭州

图书馆与庆春路购书中心首次共同推出的

“悦读”服务计划。

而正是悦读服务计划的火爆，让书店意识

到，新的销售模式正在前方等着他们，眼下要考

虑的是：如何结合互联网，如何将卖场转型，如

何迎合现在人们的消费习惯，如何把人留住。

那么，100天后的庆春路购书中心，会给

予我们怎样的惊喜？

他们决定要卖个关子，不过还是透露了

一下，“整个重装改建中将会融入‘智慧书城’

的概念。”

“我们想要体现更多时尚、科技的元素，比

如实现图书自主查询、自助付款，并且在保证

图书主业的基础上，引进符合现代消费习惯的

多元业态，增强购书的体验度和舒适度。新卖

场力争吸引更多的读者，引得进人，留得住人，

会是一个更有阅读体验感，更有文化内涵，更

好玩的文化消费体。”工作人员告诉记者，“目

前确定的业态有悦览树咖啡、鲜花、旅游产品、

生活文创、少儿培训、杭帮简餐等等，麦家的理

想谷也会以整体品牌形象进驻。”

让我们一起期待，100天后的11月。

庆 春 路 购 书

中心 10 周年

店 庆 时 的 火

爆场面。
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