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浙中生活

叶丹琴/文

随着经济的发展，人民生活水平的日益

提高，私家车成为了稀松平常的出行工具，因

此有车一族在购置房产时通常会一起购买小

区车位。但在金华楼市如此火热的行情下，

对于部分人特别是刚需来说，能拿得出购房

首付款就已经不易，动辄十几万到几十万不

等的车位价格无疑加重了肩头的负担，但是

很多时候他们却不得不买。

随着金华房价的上涨，我们可以发现随

之而来的是车位的价格也开始不断走高，并

且市场上绝大部分楼盘开盘时捆绑销售车位

已经成为了一个常见现象。

捆绑车位成“常规动作”
捆绑车位销售在房产销售中早已经算是

一个“常规动作”，杭州楼市此前这类行为就非

常疯狂，一些楼盘销售房源频频出现捆绑车位

的现象，引发极大社会关注。最后杭州市下发

《关于进一步规范商品住房及其地下车位(库)

销售行为的通知》，要求在新建商品住房已实

行价格备案制的基础上，进一步实行地下车位

(库)销售价格承诺制。而回过头来看近几年杭

州楼盘车位在交付前后的变化，不难发现车位

价格几乎清一色都有涨，少则涨了百分之十几

二十，多则涨了百分之两三百。

当然与杭州相比，金华的车位价格还达

不到这样的高度，但捆绑车位销售的做法却

是如出一辙。

目前金华房地产市场上在售的几乎所有

一手房楼盘开盘时均捆绑销售车位，“是否购

买车位”的主动权和选择权已经不在购房者

手中。而车位的价格也是因盘而异，少则十

几万，多则堪比一套小户型的首付。

据购房市民反映，5 月 24 日，金地融信·
悦江府首期开盘，车位售价优惠后16万元；6

月22日，中天·江山明月三期加推，车位价格

25 万元；同日御西湖一期开盘，车位也是 25

万元，购房当日同步购买车位优惠2万元。5

月份加推的另外几个高端楼盘相比来说，车

位价格更高，价格区间在30-40万元左右。

捆绑车位意味着什么？
商品房捆绑车位销售现象屡见不鲜，究

其原因还是开发商为了自身利益的最大化。

截至 2018 年 5 月底，据易居研究院监测

的 100 个城市新建商品住宅库存数据显示，

金华的同比跌幅较大，达到 41%，金华房地

产市场的火热行情导致去库存速度明显加

快，与此同时，车位的销售速度并不及商品房

的去化速度，更何况有些楼盘的车位配比是

高于 1:1 的，加上有关部门对一手房合同备

案价格的限制等原因，开发商就推出了买房

子搭配车位的销售办法来变相提高房价。

而值得注意的是，就算是同一楼盘捆绑

销售车位价格也是水涨船高。以中天·江上

明月为例，有购房市民反映，其一期开盘时车

位价格是 16 万元，二期加推时车位价格是

18 万元，此次三期加推更是直接涨到了 25

万元。不难看出，“低开高走”是开发商常用

的营销策略，而房源的差价也被很好地转嫁

到了车位上。对于购房者来说，动辄十几万

几十万的车位无疑更是增加了他们的负担。

其实，早在 2016 年 10 月住建部公布的

《关于规范房地产开发企业经营行为维护房

地产市场秩序的通知》中就明确规定了，房开

公司不准以捆绑搭售或者附加条件等限定方

式,迫使购房人接受商品或者服务价格。

虽然知道开发商在房产销售中捆绑车位

销售属于违规销售范畴，但是在当前如此火

热的市场行情下，一心想要买房的购房者却

不得不选择“妥协”。
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