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财富·金融

“限时特惠！办理消费分期，月费率可低至 0.41%。以审核结果为准。”国庆期间，刚在商场用信用卡刷了一只包的

钱，吴女士就收到了该行发来的分期提醒。“国庆期间花钱比较多，我应该会考虑分期付款，等以后资金充裕了，再提前还

款。”吴女士表示。分期虽然诱惑不小，但是相关费用也让人肉痛。先选择分期，再在适当的时候提前还款不失为一个不

错的选择。但目前，不少银行都正在关闭信用卡分期免费提前还款的通道，未来，将有越来越多的银行加入收费队伍，消

费者将又少一道“免费大餐”。

本报记者 梅丹

更多银行加入付费行列
分期提前还款告别免费时代

不久前，一家国有大行在其官网发布消息表

示，为提升服务水平，将对信用卡“分期业务”服务

项目收费进行调整，新增“分期付款提前还款违约

金”服务项目，实施起始时间为今年11月27日。这

意味着该行信用卡分期提前还款也将告别“免费时

代”。其官网显示，调整后该行信用卡分期还款的

违约金收费标准为提前还款金额的3%或者按照协

议价格收取，对已全额收取分期付款手续费的业

务，不收取分期付款提前还款违约金。而在调整

前，该行信用卡分期手续费按照“分期收取”模式收

取的，办理全额提前还款时剩余的手续费不再收

取，而按照“首期收取”模式收取的，办理提前还款

时则手续费不予退还。

事实上，目前大部分银行都采取了信用卡分期

提前还款需支付违约金的服务。建行、中信、招行、

华夏等银行均需收取一定的分期提前还款违约

金。“不少银行是在首期一次性收取，一旦收取就不

退回了，还有的会分期收取手续费，但是如果消费

者要申请提前还款，那么就需要支付剩余的所有各

期本金和手续费。”分析人士表示。

信用业务持续发力
分期业务成“业绩担当”

小小一张信用卡，其业绩却在刷新人们对它的

认知。有信用卡市场资深研究人士对国内上市银

行中的十二家主要发卡银行进行了统计，发现

2018 年上半年各发卡银行业绩增速明显加快，招

行、中信、平安等增幅超过或接近50%，中信尤其以

同比104%的增速位列第一。

信用卡数量的快速增长意味着信用卡业务重

新纳入了快速发展的快车道，据上述分析人士分

析，信用卡业务的营收主要来自于未全额还款产生

的利息收入，以及违约金、商户回佣、取现手续费、

分期手续费、年费等带来的非利息收入。而随着消

费金融与信用卡业务的融合越来越密切，信用卡所

带动的小贷、分期业务是导致信用卡业务收入迅猛

增长的原因。

“国庆期间我置换了一辆新车，用信用卡刷了8

万元，办理了 12 期分期。”市民张先生说道，“我这

个信用卡显示的费率是每期 0.66%，那么我一共需

要支付利息 6336 元。这么一算，我的还款利率也

将近 8%了。虽然肉痛，但可以暂时缓解下还款压

力。”张先生同时表示，分期时间越短，利率越高。

可见信用卡分期业务的确让银行“眼红”。

遵守契约精神
收费需征得消费者同意

“对于信用卡分期，双方约定分期后，相当于签

订了合同，如果客户提前还款，相当于违反之前的

约定，所以仍会收取手续费或是收取违约金。”市场

分析人士表示，收取违约金表明银行对于契约合同

以及消费金融的重视。

“提前还款是否需要收取手续费，各家银行有

自己的规定或政策，不过目前提前还款收手续费是

大多数银行的普遍做法。”浙江锦丰律师事务所律

师陈体龙提从消费者权益角度告诉记者，在客户选

择分期还款时，银行会通过APP、短信、口头或其他

方式提醒客户后续提前还款的违约金问题，若客户

表示接受，则该条款就对客户产生约束力。“如果客

户不接受这个条款，可以拒绝选择分期，如果接受

了，后期如果选择提前还款就会面临手续费问题。”

“就等着国庆节搞促销，下手买了全套的黄金饰

品，价格比平时买要实惠不少。”准备在年底办婚礼的

沈先生两口子，在国庆期间办了件大事，购好了全套

的黄金用品。国庆黄金周，购物者的购物热情高涨，

各项消费迎来井喷，黄金更是其中的热销品之一。

国庆节期间，各大黄金商家打出一系列促销

“组合拳”，纷纷招揽顾客。如周大福在 10 月 1

日-4日期间，黄金每克立减30元；中国黄金在整个

国庆七天，足金首克立减 60 元，第二克起每克立减

35元。除了直接给予价格让利，还有购黄金送好礼

等促销措施。目前市面上，黄金价格比较稳定，包

括老凤祥、六福、周生生等在内的本地多家金店的

足金价格每克在330元左右。

据一家金店的店员介绍，从十月开始到年底，

都是传统的黄金销售旺季，这几天店里的人气远超

平时，下单购买的顾客也多，“活动力度很大，这个

时候买黄金，应该来说是很划算的”。按黄金每克

减30元的优惠来算，假如购买10克黄金，价格直接

便宜了300元。

相比黄金商家的火热销售态势，通过银行购买

黄金则是门庭冷落。据一家国有银行的大堂经理

表示，国庆她值班的那几天，上门来购买黄金的人

寥寥。同样的现象也出现在第三方电商平台，其代

销的千足金饰品由于优惠相对较少，大部分市民更

倾向于到实体店购买。

记者了解到，国庆成为黄金市场销售的小高峰，

市民对黄金的需求大幅攀升，送礼、结婚等刚性需求

成为实物黄金购买主力。“黄金饰品品类里，像各种生

肖主题的饰品，以及中老年人和儿童佩戴的金手镯、

童锁等，都很受消费者欢迎。”上述金店的店员表示。

在现货黄金投资方面，则又形成了鲜明对比。

节前大幅下挫的现货黄金，节后并未迎来开门红。

截至记者发稿时，国际黄金价格狂跌逾6.7美元，再

度下破 1200 美元/盎司关口。有分析人士认为，目

前黄金价格处于低位，市民消费正当其时，但投资

者却常常“买涨不买跌”，金价的持续低位对投资者

的吸引力较弱。现货黄金若要恢复涨势，需在突破

千二关键之后，进一步突破 1215 美元/盎司的关键

水平，才能引发更多的买盘跟进。

本报记者 林海燕

信用卡分期提前还款收费成大势所趋

免费变收费 提前还款“吃亏”

“十一”黄金周 黄金迎来热销潮
市民购金普遍重消费轻投资

宁波银行杭州分行开展
“网络安全宣传周”活动

为响应国家网络安全宣传周活动，日前，宁

波银行杭州分开展“共建网络安全 共享网络金

融”为主题的宣传活动，提升社会网络安全意识

和防护技能。

为达到良好的宣传效果，该行通过内网员

工屏保、网点 LED 和多媒体电视播放、厅堂阵

地宣传等多种途径和形式开展系列活动，并于9

月 19 日走进浙江工业大学开展现场宣传活

动。活动现场，工作人员摆放鲜明主题画报四

幅，发放《网络安全一路随行宣传手册》1000 余

册，网络防诈骗工艺伞 200 余份，向 1000 多名

校园师生积极宣传网络安全知识，耐心仔细地

解答师生提出的困惑问题，取得了较好的成

效。 金江婷

差异化服务实体经济
兴业银行助推高质量发展

数据显示，截至2018年6月末，兴业银行各

项贷款较年初增长 10.03%，超出资产增速 7.75

个百分点，贷款增速居同类型上市银行首位，贷

款重点投向绿色金融、战略新兴产业、先进制造

业、零售信贷、民生消费等重点领域，服务实体经

济能力进一步增强，为我国实体经济迈向高质量

发展提供有力支撑。

30年来，兴业银行始终牢记“为金融改革探索

路子、为经济建设多作贡献”初心和使命，坚守服务

实体经济主航道，与中国经济同频共振、相伴成长，

持续深化经营转型，以自身高质量发展推动实体经

济高质量发展。2018年上半年累计退出产能过剩

行业客户136户，压缩风险敞口40.63亿元，盘活

信贷资源支持优质龙头企业发展。

作为国内绿色金融先行者，10多年来兴业银

行立足我国绿色产业和实体企业绿色转型升级

需求，持续创新，形成了涵盖绿色信贷、绿色信

托、绿色租赁、绿色基金、绿色投资等在内的集团

化绿色金融产品服务体系，拓宽了绿色产业和企

业的融资渠道。 蔡丽芳

平安人寿浙江分公司
再启爱心献血周

近日，“让爱延续”中国平安爱心献血周在

浙江省血液中心滨江院区再次起航。据了解，

这也是中国平安人寿浙江分公司联合浙江省血

液中心连续第十次开展爱心献血周活动。在启

动仪式现场，来自中国平安人寿浙江分公司、中

国平安普惠浙江分公司、中国平安财富浙江分

公司的近 200 位员工，纷纷挽起袖管献血，拉开

了今年爱心献血周的序幕。

国庆黄金周期间，“让爱延续”平安爱心献

血周在杭城 16 个献血点同时展开。为感谢每

一个温暖这座城市的市民，中国平安人寿浙江

分公司特别定制了爱心献血周十周年活动特别

纪念好礼“爱的抱抱”和限量版T恤。

平安的爱心志愿者将在 16 个献血点等候

大家，为所有参与献血的爱心人士送上温暖的

拥抱和爱心献血周十周年特别关爱好礼一份；

参加过平安爱心献血周历年活动且今年持续参

加的爱心人士，还将特别获赠爱心献血周十周

年专属纪念 T 恤一件。公司期望通过这种方

式，让爱心传递下去，让更多人关注公益事业，

参加到无偿献血中来。 梁贝贝


