
11月11日，原本是一个再普通不过的日子，自从有了“光棍节”和“双十一”两大名号加持，它摇身一变，成为了全民狂欢的特殊日子。面对

双十一，消费者“摩拳擦掌”，电商们则沉着应战。想要迎战双十一，电商们必须先储备“粮仓”。在紧张的备货过程中，资金实力成为了商家成功

路上的重要因素。如何给电商们扫清路障？以银行为主的金融机构见招拆招，发挥“资金输血”功能。在这场群雄争霸赛中，广发银行瞅准时

机，推出了专门针对电商客户的“电商贷”产品，可谓是抢占了服务先机。

低成本，高额度，广发银行暖心助力小微发展
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电商平台交易流水做支撑
纯信用贷款不是问题

“我是做护肤品的，平时我都要向银行贷

点款，资金才能顺利地周转。到了双十一、双

十二之类的特殊日子，需要的资金就更大

了。”在杭州九堡一个电商产业园内，一位护

肤品全国总代理杨先生告诉记者。

据悉，往年为了应对突然猛增的销量，杨

先生筹钱“多管齐下”。“我一部分钱从网商银

行贷款，还有一些则需要走抵押、担保的路子，

这样多渠道贷款才能满足双十一的销量要

求。”杨先生表示，这样的方法虽然能保证资金

充足，但比较耗费精力。机缘巧合，杨先生今

年9月份了解到广发银行针对天猫、京东平台

上行业排名靠前、信誉良好的电商客户，专门

推出了一款纯信用贷款产品——电商贷，他

抱着试一试的心态来到了广发银行杭州分行，

没想到这一试就解决了他融资繁琐的问题。

“近两年来，我的线上买卖越做越大，没

想到我这些年的交易流水，居然能用来向银

行申请贷款。这回我在广发银行拿到了600

万元的信用贷款，靠的就是线上交易流水，

‘电商贷’不仅资金体量大，贷款利率也很

低。这样一来，我就不需要再去抵押或者担

保融资了。”杨先生自从在广发拿到了低成本

的贷款后，将信用卡开卡、代发工资等业务也

都陆续转移到了广发银行。

“6·18”“双11”临时额度可用
“缺钱”的电商很心动

“消费者提前加满购物车，我们则需要提

前加码货仓。双十一、双十二是一场硬仗，储

备好‘粮仓’，才能打出胜仗。”李女士告诉记

者，“‘包治百病’，双十一期间，我的出货量一

般是平时的40倍到50倍，需要的资金体量是

比较大的。”李女士一直希望能有一个机构一

次性解决自己的融资难题，“我在广发银行了

解到，这款‘电商贷’产品免抵押、免担保，500

万元信用额度，在‘6·18’‘双11’大促期间，还

有临时额度支持，最高可获1000万元信用贷

款，融资成本听说也比一般信用贷款低不少，

很划算。”目前，李女士正在与广发银行接洽当

中，她表示双十一的资金已经够了，双十二还

需要加码，“我希望今年双十二和未来双十一、

双十二的资金都能在广发银行一站式解决。”

“‘电商贷’根据电商近一年来的线上交

易量核定客户流动资金贷款额度，如果客户有

需求，我们还能满足客户临时增额的需要，最

高临时额度配比可达1:1，充分解决了电商企

业旺季备货的难题。”广发银行杭州分行小企

业金融部副总经理贾玲表示，“‘电商贷’支持

随借随还，企业可以通过网银实现自助提款、

自助还款的功能，大大节省了融资成本。”

“便宜”才是硬道理
走心服务不玩虚的

30 年来，广发银行在助力中小微企业发

展上，一直是创新不断。

“小微企业大都轻资产，我们一直致力于

通过产品创新来解决他们无抵押的问题，同

时，广发也极力免除小微企业贷款的一切手

续费。”广发银行一位领导层人士告诉记者，

“我们推出了‘企业通’‘税银通’‘电商贷’‘政

采贷’等产品，让无抵押品的企业也有丰富的

融资产品可以选择。小微企业客户可以在企

业网银、手机银行等渠道实现随借随还、按日

计息的贷款方式，客户自主操作，能最大程度

节省客户利息支出。”

据悉，今年，广发银行专门配置了110亿

元小微信贷专项额度，而截至今年上半年，广

发银行新发放贷款 4288 亿元，其中 54.7%的

贷款投向了民营和中小微企业，从余额来看，

民营和中小微企业贷款余额占全行各项对公

贷款的比例超过 57%。漂亮数字的书写，更

彰显了广发银行对中小微企业的走心服务。
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