
在这个互联网时代，学生们掌握了越来越多技能——杭州

市保俶塔实验学校的初三毕业生季同学，利用课余时间做微

商，三年挣了近4万元，已经实现了“财务（零花钱）自由”，前不

久还凭借优异的成绩保送杭州高级中学，并有一本作品集入选

浙江省青少年作家协会的“少年文学之星”丛书，即将出版。

初中三年，学业经商两不误，这个厉害的小姑娘是怎么做

到的？她的小小成功具有可复制性吗？

保送杭高的女生
做三年微商
挣了四万元
这样的“零花钱自由”你怎么看
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初一代理少女护肤品
一个月最多赚5000

昨天，站在记者对面的小季，看上去很文

静，一头短发，个子瘦小，穿着朴素，和普通学

生没什么区别，但是交流起来却能感受到她

是一个非常有想法的人。

她做微商是从上初中前的那个暑假开始

的。三年下来，微商已经成了她生活中的一

大乐趣。和一般微商不同，小季从不依赖亲

朋好友宣传，甚至“屏蔽”了他们。用她的话

说，不想靠亲人、朋友友情支持，她希望能完

全凭着自己的能力去经营这个小生意。

“六年级的时候，我的一个好朋友字写得

很好，便在QQ上卖书法作品，一幅字可以赚

两三块钱。”小季看到商机之后，就和几个好

朋友合作做生意，通过 QQ 卖字和手工制品

等，但这次的尝试并不成功，一个月下来她们

连10元钱都没赚到。

因为收益微薄，朋友们打消了做生意的

念头，但却激发了小季的经商兴趣，开始在网

络上寻找商机。“我最初就是想挣点零花钱”。

在一番摸索对比之后，读初一的她看中

了一个少女系的护肤、美体产品，这个品牌的

价格平均在60~100元之间，是普通学生都能

够承担的，而且相对于同等价位的其他产品来

说，这个品牌的口碑不错。在做代理之前，小

季自己先试用体验，确保质量后才开始卖。

万事开头难，对于一个人脉资源并不丰

富的初中生来说更是如此，刚成为微商的那

段时间，小季一连几周没有赚到一分钱。

“过年时，趁着学生们刚领压岁钱，我会

推出福袋活动，把几个产品组合成一个福袋，

以低于原先价位的价格推出，虽然我单笔赚

得少了，但销量增加了许多。”小季坚持了几

周后，终于收到第一份订单。随后她从一周

卖一两单，逐渐增加到一周卖三四单。

“虽然东西卖出去了，但因为我不是一级

代理，每单只能挣 10 元，每月最多只能挣

100 元。”经过一番努力，她找到了这个品牌

创始人的 QQ，可又一个问题来了——成为

一级代理，需要交600元代理费，这对于一个

初中生来说，有点太高了。

“我当时思考了很久，也计算过成为一级

代理后自己的收益，如果销售量不下降的话，

我最多两三个月赚回成本。”在评估过风险之

后，她向父母请求资金支持。事实证明，她的

预计是准确的，每月的营收翻了好几倍，订单

最多的时候，一个月能赚5000元。

就在这个暑假，她又根据自己的市场考

察，看准了一个更高档的新产品，自己投资取得

了代理权。“我想再好好提升一下营销能力。”

被骗、被骂都经历过
爸妈从反对到支持

做微商肯定不是一帆风顺的，在推广产

品时，小季就遇到过几次不愉快的事件。

小季告诉记者，除了日常在 QQ 上发产

品信息和用户体验以外，她也经常寻找粉丝

量大的网红帮忙。“找网红推广要事先支付一

笔费用，我总觉得大家都是诚信的，但有一

次，我找到了一个网红，支付完费用后，他不

仅没帮我推广，反而直接把我删了。”幸好当

时被骗的钱不多，只有几十元。从那之后，她

找网红推广时，会先付一部分费用，等确认对

方推广完成后再付尾款。

还有一次，她和外地小伙伴打算趁过年，

做一次比较大的活动，客户只要转发她们的

产品，支付邮费便可免费获取小礼品。

“我们本来以为这个活动操作起来很容

易，只要预估好费用不要亏本就可以，没想到

产品转发量要比我们预估的多很多，负责包

装和发货的小伙伴根本忙不过来，许多客户

因为迟迟没有收到礼品很不开心。”小季说，

那时许多支付了邮费的人找到她，说她是骗

子，并要求退款。

不过，这些插曲在现在看来已经不是什

么大事了。她学会了如何与客户沟通，如何

写吸引人的文案，如何制定收益最大化的营

销策略，如何辨识网络上的“坏人”等等。

“其实刚开始知道她在做微商，我挺担心

的，一方面害怕她耽误学习，另一方面也害怕

她小小年纪过早地从事商业活动，对成长不

利。”季妈妈告诉记者，虽然有顾虑，但她没有

立马阻止孩子，而是先在一旁默默观察了一

段时间，“我能感觉到她在做微商这件事上付

出了很多努力，也看见了她的坚持和责任心，

尤其是在这个过程中真的锻炼了她各方面的

能力，于是我就决定支持她做下去。”

虽然决定支持，但是爸妈给小季设定了

底线：首先要把握尺度，把学习放在第一位；

其次，要遵守相关法律，确保代理产品的质

量，不卖三无产品；再次，注意网络安全和自

我保护，遇到问题必须和父母沟通；最后，要

保持良好的心态，不能金钱至上。

小季也尽可能地用实际行动让父母放

心。上学的周一至周五，她不会碰手机，周末

会在确保作业完成后才会使用手机；初二有

个阶段，因为成绩有所波动，她主动将手机交

给父母保管全心学习；初三的最后一学期，她

暂时“歇业”，确保学习进度。

欢 迎 扫 二 维

码，一起来讨

论吧。
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初中就开始做微商？说实话，记者刚获

悉这个信息时，是带着质疑的，毕竟“微商”这

个词似乎带着那么一点贬义色彩，更何况是

一个初中的女学生，但在和孩子交谈后，记者

发现，这是一个充满正能量的小微商，不仅对

自己做的事有着明晰的判断、良好的规划，而

且做到了学习和经商两不误。

采访中，季妈妈说，“现在家长真的需要

好好了解这一代的网络原住民。我们和孩子

对互联网的认知程度不同，在他们看来正常

的行为，在家长眼里却是越界的。我为此经

常和孩子发生争执，很多时候都难以说服对

方，彼此还是坚持各自的观点。”

其实，现在的孩子所处的时代和以前大

不一样，在抓学习成绩的同时，综合能力的锻

炼也同样重要。因此，在教育孩子时家长们

也要多些角度看问题，掌握好放手的尺度。

对于小季做微商这件事，班主任郭老

师表示并不知情，“可能孩子们也是希望自

己 有 更 多 元 的 发 展 和 体 验 ，才 尝 试 一 下

的。”

而杭城某公办初中校长则表示，学生利

用课余时间做微商，有利有弊。“学生的主要

任务是学习，学有余力做其他事，应该不冲

突。”她认为，这个学生做微商，没有影响学

业，更锻炼了书本以外的能力，从这一点上来

说，是一件好事。不过，并不是所有学生都能

这样子做。每个人抵御诱惑的能力不同，比

如游戏，有人沉迷有人懂分寸，这就需要家长

的监督和引导，“这件事本身并不具备可复制

性。”

关于这件事，你怎么看？支持？反对？期

待你在浙江24小时APP留言，一起参与讨论。

初中就开始做微商，你怎么看

说开去

已 经 保 送 杭

高的季同学。


