
股价十年涨了近16倍
爱尔眼科是真分红还是炒作

打开爱尔眼科的股价走势图，这是一只

可与贵州茅台相媲美的大白马股：按复权价计

算，从2009年10月30日上市至今，股价累计

上涨15.9倍，其间贵州茅台上涨16.1倍。

爱尔眼科宣布，自 2013 年 8 月 15 日起，

凡连续持有600股或以上爱尔眼科股票的个

人投资者，均可获赠由董事长陈邦、总经理李

力馈赠的100股爱尔眼科股票收益券，获赠者

可在今后每年10月30日提出兑换要求，两位

创始人将按照收盘价支付100股等值现金。

昨天，爱尔眼科收盘价为 31.65 元。如

果按这一价格计算，符合条件的个人投资者

相当于可以获得3000多元的“分红”。

股吧里，投资者的观点分成鲜明的两

派。叫好的投资者称“这才是分红”。还有网

友表示，在中国像这样的好公司少之又少。

在质疑的投资者中，有人提出，“有几个

小散可以持有这么长时间？又有几个机构能

做到？除了控股股东被迫锁仓，无他。”认为

“这也是一种炒作吧”。

申万宏源证券投资顾问李青表示，爱尔

眼科“6 年 600 股”送 100 股股票收益券，作

秀的成分更多些。“至于价值投资，过去十年

公司发展势头很好，谁能保证今后的成长

性？”截至昨天收盘，爱尔眼科动态市盈率达

到82倍。

买股票送芝麻糊、龟苓膏
上市公司奇葩分红不少

A 股历史上，类似的奇葩分红还真不

少。去年黄山旅游给股东发免费旅游景区的

福利。2015年初，黑牛食品曾给股东送鸡尾

酒。此外，青青稞酒向股东赠送酒，南方食品

给股东分发黑芝麻乳，量子高科给每位股东

派送龟苓膏，中顺洁柔向自然人股东赠送“1

元”购买公司新品纸巾（价值51元）机会等。

国外的投资者也喜欢这样的“小便宜”。

2008 年全球金融危机时，全球股市暴跌，日

本一个股民桐谷先生却意外走红。虽然他的

股票市值从 3 亿日元缩水到只有 5000 万日

元，但因为他持有约600家上市公司股票，经

常有上市公司的赠品、优惠券，如果愿意，整

整一天，他可以不花一分钱：用 9900 日元的

上市公司赠券，吃饭、喝咖啡、看电影、打保龄

球、参观美术馆展览。

本报讯 昨天 A 股市场能低开高走，离不开科技股的功

劳。国产软件、5G 通信等科技板块在中国软件、武汉凡谷等

个股涨停的带动下全线活跃。其中中国联通中报同比增

16.75%，超出市场预期，因而受到市场追捧，股价大涨 5.9%。

港股的中国联通更是大涨10.92%。

中国联通中报显示，今年上半年主营业务收入 1330 亿

元，同比下降 1.1%，归属于母公司净利润 30 亿元，同比增长

17%。东吴证券侯宾、光大证券石崎良等券商行业分析师纷

纷上调联通的盈利预测，并给出“买入”评级。

联通超市场预期的业绩表现，也让市场对中国移动和中

国电信两大运营商产生了新的期待。港股市场上中国移动股

价放量大涨5.42%，中国电信涨5.88%。

中泰证券吴友文认为，未来五年，全球移动网络设备将

迎来发展中市场的 4G 全面快速建设和北美、东亚与西欧的

5G 网络渗透率快速提升的两条趋势性主线。中泰证券预

测，到 2024 年海外将新增 4G 基站 370 万站，国内将新增

130 万站，这将为设备商和产业链带来可观机遇，可以关注

如中兴通讯、世嘉科技、通宇通讯、大富科技、武汉凡谷和东

山精密等。

私募姚先生告诉记者，5G是目前市场上确定性最好的主

题投资。5G 商用提速，PCB、光器件、光模块、射频这些前端

的设备概念股业绩在半年报大幅增长开始显现，这也是支撑

通信板块个股近期走强的逻辑。他认为，三大运营商昨天股

价大涨仍只是超跌反弹，它们的经营拐点要等明年消费者大

面积更换 5G 手机之后，这也是消费电子股比运营商股走势

更强的原因。 本报记者 刘芫信

联通中报靓丽
三大运营商股价齐齐飙涨

本报讯 俗话说“好汉不赚六月钱”，

可每到天气最热的6月至8月，都是倪师

傅最忙的时候；网友们感叹“我的命都是

空调给的”，不过，每每空调刚开始吹起

凉风，倪师傅就转身出门了，只留下一个

衣服湿透的背影。

倪师傅是杭州一家公司的安装售后

人员，日常负责拱墅余杭区小米空调的

安装，今年刚满 30 岁，做这一行四五年

了。这段时间，当大家在享受科技产品

带来的舒适和方便时，他们迎来了一年

当中最忙的时间段，每一天都在烈日下

奔波。

8 月 13 日上午，倪师傅和搭档来到

了位于良渚的滨江旭辉万家之星小区。

用户陈先生的家位于 7 楼，刚刚完成硬

装，这次倪师傅一口气要装 5 台空调。

这是他第二次来到这个客户家里。

“上次来的时候发现，有一台空调外

机阳台的百叶窗是从外面封闭的，只能

人先从顶楼用吊绳降下去，打开百叶窗，

再把外机从顶楼吊下去。”倪师傅一边解

释，一边拆除包装、墙面打孔。

刚装修完成的房子，既没空调也没

电风扇，记者很快就汗流浃背。倪师傅

倒很淡定：“这几天其实还好，已经不是

杭州最热的时候，也不是我们最忙的时

候了。”倪师傅告诉记者，前一阵，每天早

上天刚亮就出门，晚上 10 点还没回家，

一天要装 10 台空调，忙得没时间吃午

饭。

“用户都在家里热着，有的还是家有

老人和孩子的，不能让他们等太久。”倪

师傅告诉记者，杭州的米粉越来越多了，

包括小米空调在内的智能家居产品经常

是批量出现在年轻人的家里。

很快，室内准备工作就完成了，跟着

倪师傅一起，来到顶层 10 楼的天台上，

大太阳下，都能感觉皮肤隐隐在灼烧。

这样的条件下，要在墙体外搬空调外机

并安装，让人捏了一把汗。

“我们有专业设备，不用担心。”倪

师傅将一根 100 米的钢丝绳，变为两

条，一条主绳连着座椅，一条副绳连着

身上穿的安全背心，两条绳的另一端，

倪师傅绑在一根水泥柱上，打上了密密

麻麻的结。

安全措施做好之后，倪师傅利落地

翻出了墙外，一手缓慢地做着松紧的动

作，两脚贴墙，一步步蹬下去，眨眼的工

夫，就准确停在了 7 楼装空调的百叶窗

前。拆窗户、吊外机、装外机⋯⋯上上下

下几个回合之后，安装完成了，冷风吹

起，这意味着倪师傅即将奔赴下一个用

户家里。

“师傅，小米空调到底怎么样？”面对

初级米粉陈先生的疑惑，倪师傅介绍，小

米空调有长达 6 年质保，用户可以买得

放心用得省心。此外，这台小米互联网

空调能接入全屋互联生态，听懂用户说

话，从此，陈先生控制空调就是一句话的

事。

据介绍，包括米家空调、米家燃气灶

在内的强制安装类产品，三包时间按照

小米系统首次安装完成时间次日开始进

行计算，另外，用户在自营渠道购买这类

安装环境要求比较高的产品，如因家中

环境不符合安装条件需要退货，将不扣

除用户逆向物流费。

记者注意到，小米创业前 8 年以手

机为核心，在全球市场迅速崛起。从

2013年起，小米开始布局IoT，已经成为

世界领先的消费级 IoT 平台。2016 到

2018 年间，小米的 IoT 以及生活消费品

收入，持续保持 50%以上的高增速。随

着 5G 大幕拉开，5G+AI+IoT 被誉为下

一个超级互联网。小米也在今年 1 月

份，启动“手机+AIoT”双引擎战略，被定

为小米未来5年的核心战略。

未来，随着 5G 和 AI 技术的发展，所

有家庭设备都将互联互通。小米在该领

域已提前 3～5 年布局，不仅通过智能硬

件，贯穿到生活的各个场景，也通过 IoT

平台，集结了海量的用户、流量和数据。

资本市场分析认为，小米会在“手机+

AIoT”的双引擎战略赋能下，把握住万

物互联的时代机遇，未来将继续保持稳

定高效的成长。

本报记者 陈婕

通讯员 李想

高温带来“冷经济”：一名安装工每天要装10台空调

A 股上市公司从来不缺奇闻。昨天晚

上，创业板上市公司爱尔眼科发布了一篇“号

外！上市十周年，爱尔眼科创始人向老股东

赠送股票，赶快报名！”的文章，称公司董事长

陈邦、总经理李力拟向符合特定条件的老股

东赠送股票收益券。一时叫好者有之，质疑

炒作的有之。

给股东送酒送芝麻糊送龟苓膏？创业板有家公司这样回馈老股东

奇招：爱尔眼科给铁粉送股票券
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奇招：爱尔眼科给铁粉送股票券
本报记者 王燕平
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倪师傅在窗外安装小米空调


