
为抢“会员专享”的低价茅台酒
千里之外的浙江收售会员积分

“一瓶难求”的茅台，怎会演变成商超“会员预售”的积分抢购呢？

事情得从本月初说起。

当时，物美在其官网发布消息：“于8月3日中午12点启动飞天茅

台的预售，符合要求的会员能以 1499 元的‘低价’买到 53 度飞天茅

台。”不过，物美此次抢购茅台的回馈活动，杭州市场并不在内。

消息一出，钱江晚报记者就曾赶往杭州的物美超市，白酒销售区

的服务员告诉记者，他们其实已经很久没有见到53度的飞天茅台，而

前段时间，随着 53 度茅台价格持续走高，包装类似的 43 度酒也早已

断货。

随后，华润万家在几天前也发布了类似消息，他们称，作为 2019

年度贵州茅台集团首批全国商超卖场服务商，从 8 月 20 日起，在广

州、深圳、珠海、长沙等地开展“会员专享”的预约销售模式，参与的条

件之一，就是会员积分余额不少于5000分。

“或许是因为有了前段时间的预热，这次华润积分抢购茅台的消

息有更多人关注。”一位知情人士表示，很多人身在浙江的超市会员，

也想用自己的积分换购千里之外的茅台酒。

钱江晚报记者在一个专做信用卡、电话卡积分兑换业务的微信群

中发现，这几天群里谈论最多的，竟也成了变卖华润会员积分，出价稳

定在3000积分换100元现金，6000积分换200元。“通过换来这些积

分，就能以这名会员的身份预约抢购茅台酒，万一抢到了，可不止一两

百元的利润。”记者注意到，只要群里有人愿意兑换积分，不乏收购者。

超市半月卖出7000瓶
多数会员仍“一瓶难求”

那么，这样抢购积分后，真正能买到茅台的几率到底有多大？事

实上，物美、华润对会员预售茅台的条件除了积分，还有其他不少“苛

刻”的条件，比如，华润开出的条件里就包括，每位会员每周只能预约

1次，每月不超过2次，每次又不能超过2瓶。

按照超市的说法，他们这么做的目的，无非是想把茅台真正卖给

自己的优质客户，同时遏制倒买倒卖行为。

但如此苛刻的条件，又有多少人能在商超买到茅台？几天前，物

美超市在活动开展了两周后发布了一则消息，他们称，预售至今，已有

7000余名物美会员购买了53度500ml飞天茅台酒，其中高达50%以

上的购买者“会龄”在4年以上，且多数会员每周购物超过2次。

不过，钱江晚报记者了解到，即便拥有了会员的预约抢购资质，真

正抢购到茅台的人，依然是少数。“活动开始后，我通过自己的积分，让

深圳的朋友帮忙一起抢购，几波下来，显示的都是抢购失败。”杭州一

位商超会员说，因为需求过大，真正买到的仍是少数人。

据了解，这波商超抢购茅台的热潮，源于今年4月。当时，茅台公

司对于“一瓶难求”做出调整，首次公开对全国、贵州省内商超、卖场招

商，拿出200吨53度的飞天茅台，专供商超。物美和华润就是其中招

商的对象。

浙江市场再度随声涨价
终端零售市场新酒突破2600元

一波千里之外商超的茅台抢购潮，也让浙江的茅台市场再现涨

价。

记者结识多年的一位杭州茅台酒专卖店负责人表示，最近一段时

间，他们也很难拿到茅台酒。“太紧张了，拿货有很多限制，有时候我们

还要从同行间转手，自然也要给人家一点好处费。现在主要是排队预

约太多了，而且都是老客户，再没有一点酒，面子上也过不去。”

经销商缺酒，酒类专卖店能拿到的货就更少了。“53 度飞天茅台

已经断货大半年，朋友之间会互通有无，他们也是一样的状况。按照

官方建议 1499 元的价格，根本是不可能的。“位于杭州建国北路的一

位酒类经销商表示，现在对于急需用酒的客户，他们会推荐其他酒类，

比如五粮液，还有纪念版的习酒，单瓶价格也在千元以上。

一位在杭州、义乌开广告公司的小老板说，他是某知名连锁酒类

专卖店的老客户，前几天接待一位重要朋友，特意去专卖店买茅台，老

板好不容易拿出一瓶2017年的茅台给他，开价2680元。“绝对是良心

价了，他要不是看在老客户的份上，我肯定也拿不到。”这位姓朱的小

老板说，目前2019年的飞天茅台批发价格也在2500元左右了，“很多

专卖店都开始收酒了，一瓶2600到2700元，有多少收多少。”

白酒市场跟风涨价
制造商呼吁提高品质

节前茅台习惯性涨价，也在推高了整个白酒市场的终端零售价。

比如，目前，五粮液的“普五”的价格已经突破 1000 元，不少电商官方

店的价格甚至达到了 1200 元以上；52 度剑南春的价格，也从一个月

前的 450 元左右涨到了 478 元；一直打亲民牌的经典郎酒系列，单价

也突破200元，涨到208元左右。

事实上，临近中秋，茅台也再次试图通过扩大供应量缓解这样的

情况。近日茅台方面宣布，中秋国庆期间，增加 7400 吨的市场供应

量，相比去年同期 7000 吨的供应量，略有增加。不过，中国食品产业

分析师朱丹蓬认为，这根本不足以平抑整个市场的价格。

白酒价格持续上涨，也让不少白酒制造商感到担忧。郎酒集团董

事长汪俊林近日就在公开场合表示，白酒定价权始终在消费者手中，

涨不涨价是企业可以决定的，但买不买单是消费者决定的。“茅台价格

那么高，消费者还买不到，这是茅台的光荣，但却是其他酒厂的耻辱。”

作为“赤水河畔两大酱香白酒之一”的郎酒（另一种就是茅台），最

近也在资本市场上发起了冲击，他们正式启动IPO(首次公开募股)，并

已接受了上市辅导。

“要让更多酒厂都能像茅台一样做出极致的品质和品牌，消费者

就会有更多的选择，那样茅台也会感受到压力。”业内人士表示，让白

酒价格回归，本质上需要更多酒企一同的努力。
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刚刚出伏，已近中秋。随着传统节假日来临，沉寂了一个夏天的白酒市场，再度爆

出涨价的消息。

带头的，毫无意外地属于茅台。钱江晚报记者近日发现，茅台酒在不少终端市场

的零售价，几乎涨到了“新境界”——在杭州，一瓶 53 度飞天茅台的价格，已经炒到

2700元左右，这个价格堪比去年春节期间的中位价，而且还有持续走高的势头。

更为夸张的是，近日，贵州茅台集团在北京、广东等地的几家商超，陆续开启“会员专

享”预售茅台酒的活动，其中的条件包括会员积分达到5000积分以上。没想到的是，活

动开始后，居然吸引了不在活动范围内、且距离千里之外的浙江市场。不少黄牛通过线

上炒作，瞄准浙江会员，开高价收购会员积分，为的是有机会抢购到一两瓶茅台。

昨天，贵州茅台高开高走，收盘报1104元每股，上涨3.56%，再创历史新高，总市值

达1.39万亿。股价和酒价齐走高的茅台，同样推动着一波白酒热。五粮液、剑南春、郎

酒等知名白酒零售价也一路看涨，白酒市场正在夏秋之交，迎来下半年的第一个小高潮。

股价酒价齐创新高，近日杭州市场零售价已突破2600元

为去广州买一瓶1499元的茅台酒
有人在浙江出几百元抢购超市积分

本报记者 王益敏


