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匠心不分年龄 50后到95后都来了

据组委会介绍，此次比赛吸引了全国各地

591 名选手报名参与，自今年 7 月 27 日起先后

在厦门、杭州、西安、深圳、天津五个城市举行

了预选赛，经裁判们对各赛区选手竞赛结果进

行阅卷评判、裁判委员会复核进行总排名，组

委会审定，前80名选手进入总决赛。

匠心不分年龄，不分地域，此次参赛选手年

龄最大为 57 岁、最小为 19 岁，他们从新疆、甘

肃到东北、华南赶来杭州参加总决赛，老字号亨

得利、亨达利、亨吉利也都派出员工报名参赛。

高水准的国家级比赛 选手期待来年再战

“没想到参加了一次切磋技艺、展示技能

的国家级比赛，”来自广东的90后选手说，大赛

是检验技能的平台，此次虽然没能得奖，但更

激励了自己今后更加扎实地学好本领和技能。

据了解，本次活动主办单位都是国字头

的：中国轻工业联合会、中国钟表协会、中国就

业培训技术指导中心、中国财贸轻纺烟草工会

全国委员会。

“这是一次高水准的比赛，举个例子，在理

论考试题目方面，组委会组织业内骨干技术力

量整理汇编出 600 多道理论复习题，并经过反

复比对遴选精选出 407 道题，并印刷成册分发

到每位参赛选手。”大赛组委会相关人士介绍。

据了解，杭州本土手表企业、中国陀飞轮

手表机心制造（杭州）基地——杭州手表有限

公司为承办本次大赛总决赛提供了赞助和周

到的服务，该企业与飞亚达等六家协办企业为

赛事投入大量人力物力，在比赛仪器设备等诸

多方面都精心布置实施。 钱冰冰

2019年中国技能大赛——全国机械手表维修工职业技能竞赛总决赛在杭州落幕2019年中国技能大赛——全国机械手表维修工职业技能竞赛总决赛在杭州落幕
“高手太多了，这真是一

场极具工匠精神的全国性赛

事 ，期 待 下 次 拿 奖 ！”日 前 ，

2019 年中国技能大赛——全

国机械手表维修工职业技能

竞赛总决赛在杭州圆满落幕，

来自天津的一位选手感叹比

赛异常激烈。

最终，江根华等 3 名选手

荣登前三名，经人力资源社会

保障部核准后，将授予“全国

技术能手”荣誉称号。

“目前，本地生活服务行业数智化渗透率不足15%，还处于十分初期的阶

段，数智化变革才是行业的未来与方向。”昨天，阿里本地生活服务公司正式发

布“新服务”战略，阿里巴巴集团合伙人、阿里本地生活服务公司总裁王磊表

示，要给百万家夫妻老婆店装上“智能大脑”。

老客新客比例是多少，哪个菜卖得好？阿里推出“新服务”战略——

给百万夫妻老婆店装上“智能大脑”

本报讯 “以前开分店，从提交材料到最

后拿到证照，起码一周时间。现在只要我们

总部通过审查，开分店可以一次都不用跑，且

拿到证照的时间也大大缩短。”在昨天召开的

直营连锁食品经营企业座谈会上，瑞幸咖啡

的相关负责人这样说。

记者从浙江省市场监管局了解到，浙

江在全国率先推出直营连锁食品经营企业

总部评审、门店告知承诺制许可改革。该

政策从今年 9 月 1 日正式实施以来，全省

共办结食品经营许可 38635 件，其中按“告

知承诺制”办理 17958 件，直营连锁食品经

营企业申请总部评审 8 家，已通过评审 4

家（另外 4 家还在评审程序中），直营连锁

食品经营企业门店按“告知承诺制”办理受

益 577 家。

什么样的企业才适用“告知承诺制”？省

市场监管局相关负责人解释，在浙江省范围

内具有10家以上直营连锁门店，在浙江省范

围内具有同一企业总部、适用同一商号（字

号）、实行统一采购配送食品、统一规范经营

管理，且各门店经营项目、工艺流程布局、设

施设备相同或相近的直营连锁经营企业都适

用。只要企业对经营条件进行自我评估，承

诺守法诚信经营并依法承担相应法律责任

的，市场监管部门当场作出行政许可决定，发

放食品经营许可证。

通讯员 黄暄桐 沈雁 本报记者 马焱

直营连锁食品企业开分店，一次都不用跑直营连锁食品企业开分店，一次都不用跑

本报讯 11 月 17 至 19 日，“2019 中国

大花蕙兰订货交流暨产业发展峰会”在云南

举办，浙江传化生物技术有限公司（简称“传

化生物”）在国内首创的双株种植模式，引起

了与会大花蕙兰产业种植户的浓厚兴趣。

据介绍，传化生物经过近 5 年的栽培技

术创新，开创了大花蕙兰双株种植模式，可将

成花生产周期由 3 年缩短至 2 年，单位面积

产出提高 40%，综合成本降低 30%，在提升

种植效益的同时，使优质的大花蕙兰更快地

进入百姓家。

传化的蕙兰种苗在国内市场占有率达

70%以上。这些年，传化生物更是在蕙兰的精致、

素雅、中小型、易栽培、开花性好等方面做足文

章，在10多年育种、筛选出214个优良品种的

基础上，准备在近两年提供18个精选新品种。

接下来，传化生物还将联合行业专家、花

艺高手，在终端产品上下功夫。如搭建互联

网新零售系统，在农场与消费者之间搭建直

通桥梁；打通中高端花店，将优质产品导入花

店，用精品组盆服务花店。

传化生物一直致力于构建花卉园艺的

“育种育苗+高效栽培+市场应用”体系，打造

一站式综合服务平台。自2002年成立以来，

累计向社会提供各类优质种苗 6.8 亿株，直

接带动农业产值78亿元，间接带动农业产值

312 亿元，服务基地面积 150 万亩，带动农民

就业9.8万人。

为了迎接2020新年年宵花销售旺季，传

化生物还带领与会人员走进基地，实地考察

和现场订货，掀起了年宵花订购热潮。

本报记者 王燕平
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本报讯 昨天，华为在深圳举办2019全球数据基础设施

论坛，华为 Cloud& AI 产品与服务总裁侯金龙表示，华为数

据虚拟化引擎河图开源，上线时间为 2020 年 6 月，希望让伙

伴像使用“数据库”一样使用“大数据”，让数据治理、使用更简

单。为了鼓励数据基础设施创新，华为还启动了奥林帕斯计

划，拍出100万元的大奖，奖励数据基础产业研发者。

随着5G、AI和云的普及，数据量正以惊人的速度增长，全

球数据量将增长5倍左右。但其中仅有不到2%被保存，而被保

存的数据中仅有不到10%被应用。侯金龙表示，在智能世界，

算力是新生产力，数据是新生产资料，而 5G、AI 和云成为新

生产工具，将能使千行百业迈入智能时代。本报记者 张云山
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本报记者 朱银玲本报记者 朱银玲

其实，在此之前，饿了么口碑通过打造“本地生活商业操

作系统”，为每一个商户配备了“数智中台”。

在杭州开店2年的夏陈鸿就是“本地生活商业操作系统”

的使用者，他的店铺拥有一个数字化的“智能大脑”。

2017年，他接手了文三西路上的小火慢炖排骨米饭。此

前，他在江西老家也开着餐饮店，没有上外卖平台，对店铺的

经营大多都是靠自己的经验，“老客新客比例是多少，哪个菜

卖得好，都还是靠我和厨师自己分析的，感觉脑子不够用。”

上线饿了么口碑之后，自己做起生意来“比以前更容易了”。

在商家app的后台，他能根据各种雷达图、折线图、柱状图清晰

地知道自己的复购率、订单转化率、钱效，“这个系统一目了然，简

单易懂”。夏陈鸿说，知道什么好卖，什么不好卖，在提升效益的

同时，也能降低成本。

在“阿里本地生活操作系统”中，商户可以管理饿了么、口

碑、支付宝、淘宝APP等多个渠道的店铺，实现阿里生态内的

账户通、营销通、交易通、流量通。

从一日三餐到夜宵下午茶，到购买商超生活用品，再到买

菜、24小时送药服务、30分钟送到的新款iPhone⋯⋯阿里本

地生活所构筑的幸福社区正离理想生活越来越近。

王磊展望，“未来，基于‘新服务’会出现越来越多的智慧生

活社区、智慧养老社区、未来餐厅、未来菜场⋯⋯‘新服务’将是

城市第三产业增长的新动力，是中国服务业跨越成为互联网时

代数智服务业的范式的最佳机遇。”


