
杭州今天正式入冬，而

安吉、临安等地都已经下雪

了！和冬天最相配的是什

么？当然少不了火锅和秋

裤！

气温骤降，近几天杭州

的不少火锅店客流量一下子

涨了两三成，麻辣火锅、清汤

火锅⋯⋯今年冬天流行吃什

么锅？金华有一家销售打底

裤的公司，随着温度下降，客

流陡然上升，这个月已经卖

了四五十万条，不倒绒、黄金

绒，今年秋裤有哪些你意想

不到的“黑科技”？赶紧来看

看吧。

一夜北风过，秋裤配火锅
腊子排煲、冬阴功汤，还有会自热的石墨烯打底裤，你不来试试吗

本报记者 鲁佳 高佳晨

扫一扫，看看

有哪些御寒

“神器”。

小时新闻APP

腊子排煲、冬阴功锅
这些特色火锅你尝过没

这两天你的朋友圈出现过多少张火锅的照片？反正我的

手机是被刷屏了：“天冷吃个火锅什么的最棒了！”“圈里都在

晒火锅，我也来一个，御寒”⋯⋯

说到火锅，吃货们第一个想到的应该是四川火锅，吃得火

热，辣得过瘾。杭州本地老牌的四川火锅代表要数川味观了，

“这两天客流明显见涨，门店生意比之前提升了 30%。”川味

观老板娘徐蕾告诉记者，杭州目前有 18 家门店，来福士商场

5楼那家生意最好了，就餐高峰需要等个10来桌。

来川味观的客人，点得最多的是特色鸳鸯锅，毛肚、牛羊

肉、虾滑是最受欢迎的火锅配菜（人均消费 120 元左右）。

这个月底，川味观会特别推出新品牛蛙锅哦。

小龙坎火锅从成都远道而来，来杭三年，一直非常受欢

迎。小龙坎火锅的董事长助理王希超告诉记者，杭州7家

门店，与前段时间比几乎都多了一到两成的客人，像下沙龙

湖天街那家门店，店里54张桌子，周一到周四的翻台率平均

都有3.5次。一般傍晚6点开始等座，人少的时候等半小时；遇

上周末人多，可能要等2小时（人均消费100元出头）。

“尽管杭州人不那么吃辣，但是年轻人还是很爱刺激。最

爱点的是招牌牛油锅，还有我们新推的牛蛙锅，很多年轻人都

说吃得爽。”王希超说。

在点评上搜索火锅，杭州有4097家之多。除了火辣辣的

川味火锅，杭州还有很多清汤、养生、煲类等各式火锅，比如花

胶鸡火锅、猪肚鸡火锅、港式打边炉、老北京火锅、潮汕牛肉火

锅、日韩火锅⋯⋯鲜火锅的选择就更多了。

“没有一锅浓汤赶不走的寒冷，一锅不行就两锅。”西溪栖

悦城的花房私厨餐厅是做汤煲类火锅的，老板黄群推荐了店

里最受客人欢迎的腊子排煲（人均消费约130元）。“有点像春

天那道著名的腌笃鲜。”腊肉是黄群自家磐安工作室的火腿老

师傅手工制作的，配上子排和笋干，每一口汤都透着浓郁的肉

香。腊子排煲是装在铜火锅里上桌的，保温效果很好。

10月才开业的泰式火锅“泰精致”，就在远洋乐堤港。老

板蔡大名是台湾人，“把泰国著名的冬阴功汤融入火锅中，想

让客人体验不同的滋味。”蔡大名说，原本口味清淡的杭州人，

可能会嫌冬阴功汤偏酸偏辣，所以他们用海鲜味调和了汤底，

让味道清淡些。“招牌锅底是一个鸳鸯锅，一半是冬阴功锅，一

半是港式靓汤猪肚锅，可以喝到两种味道的热汤，涮菜的时候

冬阴功汤配海鲜，猪肚汤配肉类，两种味道更鲜。”

石墨烯、火山岩、德绒
今年秋裤听着很炫酷

气温“断崖式”下跌，大家也都纷纷掏出了“续命神

器”——如暖宝宝、肩颈贴，还有“黑科技”秋裤！

今年的保暖材料，新花样可谓层出不穷，什么德绒、火山

岩、石墨烯等，一大堆新名词看得人眼花缭乱，但一看到后面

跟着的“自发热”、“轻薄且保暖”、“收腰提臀”、“转化热量吸湿

发热”这类关键词，就忍不住想要“剁手”。

记者在淘宝上搜索“自发热打底”，弹出来的商品价格从

40多元到上百元不等，月销量前几位都在2万件以上。

金华市鑫居针织品有限公司是一家专门生产销售打底裤

的公司，合伙人徐海雷告诉记者，像这种带有“黑科技”含量的

打底裤，今年卖得特别好，比普通款好卖很多。

“之前四个月，我们总共卖出七八十万条。11月份，全国

大部分地区大降温，我们已经卖了四、五十万条，销量比往年

还要好，尤其像是高腰收腹打底裤、会自发热的石墨烯打底裤

这种有新技术、有特点的，销量占了 70%以上。其中石墨烯

打底裤就占了40%以上，撑起了销量的一半。”

今年的黑科技产品之所以这么火，在徐海雷看来，除了降

温和有卖点，大家愿意在保养方面花钱，最主要的原因，还是

抖音、快手这些短视频平台上的网红带火的。

“往年店家拿货一般都是四五千条这样拿，七八千条算多

了。今年被小视频带火，商家拿货都是一两万条起拿。”一条

360 克重的普通薄款打底裤，批发价在 21 元左右；而一条同

样分量的石墨烯款，批发价在34元左右。“但普通款反而卖得

不好，我们现在都做得蛮少了。”

另一位1688平台上的商家广州品六实业有限公司，今年

卖得最好的产品要数石墨烯蒸汽眼罩，每天都能卖出50万片

以上。“之前一个月卖出 100 万到 200 万片，9 月开始，每个月

能卖出上千万片。”公司电商部负责人刘升华告诉记者。店里

的肩颈贴、艾灸贴、暖宝宝，也从9月开始销量大幅上升。

本报讯 近日，华润万家在杭州开了一家创新店——万家

MART 庆春店。开业前四天，全场满 300 元减 50 元的优惠

力度吸引了许多人前去采购。

记者了解到，万家MART庆春店整体经营面积约2万平

方米，超市部分经营面积3000多平方米。这个面积在同类型

超市中不算大，而从商品布局来看，精致是这家店的一大特

点。

万家MART庆春店高店长告诉记者，门店联营商品占比

超过六成，几乎涵盖了老百姓生活的方方面面。其中，生鲜类

商品又是门店的主打。除了各种蔬菜、瓜果、肉类，还设有堂

食区，北京烤鸭、吴山烤禽、重庆凉拌菜任你选。“我们门店周

边有不少写字楼，白领们的午餐都可以来这里解决。”

此外，记者发现，门店还加入了不少年轻人喜欢的元素，

比如，整体配色以原木色为主，暖色灯光搭配黑灰色调，更自

然、明快；引进网红燕窝专柜，享受燕窝下午茶；不定期推出大

厨沙龙，告诉消费者帝王蟹要怎么烧才好吃⋯⋯

“我们这家门店的主力消费人群是年轻人。因此，如何营

造舒适的消费场景，是能否留住客人的关键。”高店长说。记

者在现场看到，猪肉专柜、牛羊肉专柜、家禽专柜、食品加工等

专柜设有宽大展示台，菜板、菜刀、电磁炉、汤锅等炊具一应俱

全；新增设的现做肉丸、现切肉品海鲜，空运直达的三文鱼，来

自地理标志保护产地的蔬果，让消费者感觉颇为新鲜。

另外，万家还同步上线了“华润万家”APP。线上下单，一

小时内配送到家。开业前四天，万家 MART 庆春店全场满

300元减50元，下载“华润万家”APP领取优惠券即可享受。

通讯员 王怿婷 本报记者 马焱
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