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“如果你改变不了别人，至少让自

己永远善良，永远友好。”这是大飞留在

抖音页面上的一句介绍。

“这个世界上，有很多很多人，用比

你想象中更艰难的方式生活着，如果可

以，伸出手帮他们一把。”大飞说，这是

他从抖音网红转向淘宝村播的初衷。

看着农户们橘子卖不出去，衢州市

政府组织了淘宝直播助农活动，大飞毫

不犹豫就报了名。自此，1981 年出生

的他，从拥有 23.7 万粉丝的抖音网红，

变成了每天坚持三小时在线、替农户吆

喝橘子的村淘主播。

2 月 17 日，大飞第一次直播，场景

是一位农户的家。透过屏幕，镜头前的

网友可以看到，大飞身后堆成小山的橘

子。大飞说，那堆橘子足足两万多斤，

都是受疫情影响卖不出去的。

衢州柯城区，以椪柑闻名，也就是

橘子。对于种植的农户来说，每年橘子

收成后，就等着外面的老板来收购。行

情好的时候，一斤能卖到一块多，差的

时候只有几毛钱一斤。

“今年受疫情影响，外地老板进不

来，我们出不去，村里绝大部分的橘子

都卖不出去。”那天，大飞的第一场淘宝

直播，有 11000 多人在线观看，三小时

后，成交 908 箱，按一箱 10 斤计算，帮

助农户销售了9000多斤橘子。

“农户们很高兴，不停地说着谢谢，

蛮感动的。”直播结束后，大飞很兴奋，

那种心情，似乎是欣赏自己做了一件了

不起的事。粉丝也给他点赞：“买了一

单，助农的朋友你们棒棒哒”、“我要五

十件”、“衢州人点个赞”⋯⋯

其实，由于是第一次尝试直播，大

飞没啥经验，也有点害羞，整场直播基

本靠吼去掩饰尴尬和紧张。吼了三小

时后，他的嗓子就哑了，休息了三天才

又恢复直播。

大飞的学历并不高，但即便这样，

他还是会努力去抓住一切机会。

去年，喜欢刷抖音的他，也尝试着

随手拍了一个拔生姜的视频上传，没想

到获得了40万点击，4万点赞，“评论区

里有人问我生姜怎么卖，还有人问我怎

么收购，有多少量？那之后，就萌生了

拍短视频的想法。”

去年十月，一次偶然的机会，大飞

看到柯城区政府组织了淘宝村播培训

班，他就报了名。封闭式学习了一周，

让大飞感慨，自己又学了不少东西。

“接下去，我会继续做直播。一方

面是淘宝直播转化率高，希望能赚点生

活费；另一方面，也想帮乡里乡亲们把

好的农产品卖出去。”大飞说，这次疫情

期间的直播，让他感触良多，有对老人，

在他心里留下了深刻的印象。

“这对老人每年靠政府补贴，再卖

点自家种的蔬菜、橘子维持生计。对于

他们来说，几千斤橘子，可能就是大半

年的生活费。尽管他们的橘子个头不

大，产量也不是很高，但是我们还是全

都收来了，小的自己吃，大的通过直播

卖掉，两位老人高兴极了。看着他们高

兴，我就觉得这样做值！”

所以，尽管没有大主播们那么好的

口才，也没有专业的拍摄设备和团队，

大飞还是试图用最真实的自己，去得到

粉丝的认可，“货真价实最重要嘛，对

吧。”电话那头，他憨憨地笑着。
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本报记者 朱银玲

直播的前一晚，沈敏杰在他创办的

型音音乐工作室里，待到凌晨三点。

手边的肯德基已经凉透，落地窗外

的高架上来往车辆寥寥。他坐一会儿，

又站起来，在办公室里来回走。

“有点紧张，又有点兴奋。”这个晚

上，他反复修改着备课提纲，调试三脚

架，研究别人的直播，然后想象着第二

天画面里的自己⋯⋯从事声乐培训以

来，第一次面对镜头上课，且全程都需

要“自言自语”，自认为“脸皮蛮厚”的沈

敏杰，有点怯场了。

但他清楚，这是个机会，不能随意，

更不能错过。

本来，这个时候，他们新成立的音乐

工作室已经迎来第一拨学生了。然而，

疫情的到来，让学校、校外培训班都无法

正常开学，对于沈敏杰这个创业新人来

说，如何顶着成本压力，让培训班尽快运

作起来，是迫切需要解决的问题。

直播，或许是个不错的选择。

“很多人觉得自己唱歌气息不够，

其实是气息的输出方式不对。”第一次

直播，沈敏杰教网友练气息。

他说：“很多人觉得唱歌的气息跟

平时我们讲话、呼吸的气息有所不同，

于是唱歌的时候就很不自然，很做作。

其实不然，唱歌就是沟通，只不过用唱

的方式表达出来，用这样的思维去练习

唱歌，再通过一些简单的气息训练，就

会有很快的提升。”

教完方法，沈敏杰还会唱着演示两

个版本，形象地告诉大家，正确的气息，

会让歌声听起来更美。

“唱得真好！”“好专业啊！”“感觉自

己瞬间开窍了。”一小时内，沈敏杰的直

播间里涌进 300 多人，单是粉丝送的礼

物，音浪（抖音平台使用的一种虚拟币）

值就达到了 7000 多，折算成人民币的

话，大约是700多元。

“不去说一套套的专业术语，用最

简单易懂的语言，大家就能更好地理解

和接受。”这是沈敏杰的教学理念，“我

觉得唱歌是件快乐的事，不是一板一眼

的理论学习。”

沈敏杰是杭州人，1995 年出生的

他，是朋友们眼中的“中国好声音”。初

中时，他发现自己很能唱，没有地方学，

就自己跟着视频学，一个人可以看很

久。

上了高中，他就已经定好目标——

艺考，学音乐。交不起培训班的钱？高

二的他开始打工，攒钱买琴。

“为了搞音乐，一路走得挺不容

易。”有时候，沈敏杰也会感慨，但为了

实现音乐梦，他觉得自己的付出总是值

得的。

如今，爱唱歌的人越来越多，声乐

培训机构应运而生。“很多年前，来学唱

歌的，大多是一些企业老板，为了应酬

提升一下唱歌的水平。后来，综艺节目

火热，想学习唱歌技能的人多了起来。”

所以，沈敏杰和合作伙伴们，办了音乐

工作室。

接下去怎么办？“既然工作室暂时

开不了门，就先在直播中积累口碑吧，

试试这样的模式走不走得通。通过直

播平台学唱歌，可以自己练，也可以在

屏幕上跟老师互动。”沈敏杰依然充满

希望。

本报记者 朱银玲
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3 月 3 日，甘肃

庆阳市副市长董涛

走 进 了 淘 宝 直 播

间，化身主播的他，

向全国消费者推介

庆阳苹果，这家店

铺在一小时里就卖

出苹果两万斤。在

刚刚过去的 2 月，

来淘宝直播带货农

产 品 的 县 市 长 有

20多位。

疫情的到来，

让直播成为了不少

人的“新职业”。从

2 月 20 日我们推出

《嗨，我是新主播》

栏目以来，直播卖

房的小姐姐、线上

授课的健身教练、

直播做菜的星级大

厨等，成为新的关

注对象。

来自淘宝直播

的数据显示，2 月

份，淘宝直播新开

播 商 家 环 比 增 幅

719%，在淘宝直播

上“云生活”的用户

增幅 153%，100 种

线下职业，在淘宝

直播上开启“云开

工”。

我们的报道，

也引起了不小的关

注。人人直播的时

代真的要来了吗？

如果你也计划着成

为一名新主播，或

正在蠢蠢欲动，你

不妨扫一扫右上角

二维码文后留言，

说出你的故事。

朱银玲

你的直播故事
欢迎来说说

扫二维码，说

说 你 的 直 播

故事。


