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财经·新闻

晚上八点半，赵峻峤驾

车来回 30 多公里，送完了 6

箱啤酒后，回到自家小区。

停车熄火，拉下口罩那一刻，

他显得有些疲惫。

一直做外贸生意的赵峻

峤，近一年多，主打进口酒销

售，重金砸下的第一个大手

笔，便是他熟悉而挚爱的捷

克精酿啤酒。“做了各种铺

垫，包括参加展会、打品牌，

原本计划到今年三四月份，

各大啤酒经销商开始为旺季

集中进货，就到了我们丰收

的时节。”但他万万没想到的

是，一场突如其来的疫情，

“让一切乱成了一锅粥。”

如今，赵峻峤不但面临

进口精酿啤酒进不来的问

题，更糟心的是，之前库存的

几千箱啤酒卖不出去了。他

开始犯愁，只能发动身边朋

友帮他低价处理库存，减少

损失，“每天开着小车辗转城

市各个角落，只要有人订，即

便 一 箱 两 箱 ，也 亲 自 送 过

去。”

只不过，对于几千箱的

库存，上百万元的成本，他能

做的只是杯水车薪。

年前批量进口捷克精酿啤酒准备大干，可疫情打乱了一切

几千箱库存，老板当送货员一箱一箱卖
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做了20多年的外贸生意
在国内卖进口啤酒刚起步

49 岁的赵峻峤，宁波人。20 多年前，他大学毕

业，年纪轻轻就做起了生意，靠着家乡的港口资源优

势，一开始便选择了外贸行业。

“起先跟着别人学着做，一两年后就自己做。先

是做一些小商品，和别人拼个集装箱发货；后来有了

自己的厂子，还找到了合伙人，生意逐渐做大，一次就

能包下整个集装箱。”他说。

在外贸生意上赚到钱的赵峻峤也经常去世界各

地游玩。风景秀美、民风朴实的中东欧地区，成了他

经常去的地方。“可能很多人不知道，捷克的啤酒算得

上世界上最好喝的啤酒之一，而且那里的人酷爱啤

酒，街头巷尾间，你甚至能看到刚买完菜的几个主妇，

围坐河边，一起喝上一杯。”也从这个时候，他爱上了

口感醇厚的捷克啤酒。

“两年多前的首届进博会，我去现场参展，第一次

感觉到进口商品在国内有着大把商机，回来后将原来

主打出口的公司，转型做进口。”赵峻峤说，从那时起，

他就想着继续扩大自己的外贸生意，“不仅做出口，更

要做进口。”很快，捷克啤酒就这样成了他进口生意起

步的首选。

“在捷克有一个合作多年的生意伙伴，我把自己的

想法和他说了，一拍即合，说干就干。”赵峻峤说，随着

中国和世界各地贸易越来越便捷，税收政策也越来

越优惠，他想着，“把原本国内餐桌上的高档啤酒，打

出更亲民的价格。”他精心选了两三款捷克啤酒，是

捷克西北面的一个小镇上的精酿啤酒，也是他的最

爱之一。“那时候我就算过，这些啤酒从酿造到成品，

再运到国内，最低的成本也要10元钱，相比国内超市

的普通精酿啤酒，虽然贵了一些，但我信心满满的。”

原本三四月份是销售旺季
疫情下几千箱好酒堆满仓库

去年6月，钱江晚报记者在宁波举办的首届中东

欧国家博览会上遇上了赵峻峤。

当天是展会开幕的第一天，只见他身穿一件藏蓝

色短袖T恤，身形健硕，满头大汗地在自己的展位上忙

碌着。“那时，我刚从捷克赶回来，为了让更多国人在展

会期间尝到捷克的精酿啤酒，特地人肉带回来两件。”

事实上，也就是从那次展会开始，赵峻峤开始在

宁波、浙江，乃至整个华东地区布局进口捷克精酿啤

酒的销售。

“我们团队分别在上海、南京、杭州等地与多家啤

酒经销商洽谈，还与当地知名的大型酒吧合作，签了

不少意向合同。”赵峻峤说，去年年底，他们仅在上海

地区，借着展会后大幅提升的知名度，很快与当地知

名的连锁啤酒吧“啤酒阿姨”签约，一下子订出去几千

箱。

“没想到的是，从今年 1 月开始疫情突然打乱了

节奏，极大地影响着我们整个协议的进展。”赵峻峤

说，从 1 月下旬开始，几乎所有的经销商都取消了订

单，“有些他们宁愿放弃首付款，都不要继续供货。”原

本，每年三四月份啤酒经销商为了事先准备货源，都

大量储备拿货，而今年在疫情影响下，经销商的订单

需求量几乎“归零”。

赵峻峤说，随着疫情在全球范围内影响，他们精

酿啤酒进口的渠道几乎被关停，目前，他在捷克当地

的酿酒厂也处于停工状态，“更为揪心的是，我们原本

为销售旺季预留的四五千箱啤酒，也只能堆放在仓库

里。”

“精酿啤酒保质期相对更短一些，一般在12个月

左右。”赵峻峤说，目前，他库存的一批啤酒，最早到保

质期截止时间是今年 5 月底到 8 月，“一旦过了这个

时间点，只能集中处理，再也不能用作销售了。”

每天亲自上门送20来箱
期待着以后继续全球“买买买”

疫情发生以来，赵峻峤的公司一直处于居家办公

的状态。每隔几天，他都要去一趟存放啤酒的仓库，

“有时候，还会一个人在仓库里坐一会，想想办法。”目

前，他公司的库存主要是两款精酿啤酒，分别是“男爵

夫人”和“王座”，总数在 4000 箱以上，实际成本价在

60万元以上。

3 月 15 日，赵峻峤联系了几个民间商会、所在社

区的街道办事处等，“他们也在各自的微信群、朋友圈

里帮我叫卖。”他说，这几天下来，订单量一箱两箱的

客户还是比较多的，“基本都在宁波大市范围内，我就

一个个客户上门送。”

几天来，因为不同客户住的位置都比较远，赵峻

峤的小车一次只能塞进 6 箱啤酒，他就戴上口罩，每

次分批分区域地送。“早上送一拨，中午送一拨，晚上

再送一拨。”他说，一天下来，也能卖掉二十来箱酒。

让他欣喜的是，不少顾客主动提出上门提货。“这

些捷克进口的精酿啤酒，不算关税的价格，每瓶也要

七八元，我现在都是亏本处理。”赵峻峤说，他现在

上门送货的价格每箱也就 100 多元，一共有 24 小

瓶，“想着这样一来是减少损失，二来也是让更多人

喝到他们的啤酒，树立口碑，为疫情后重新开张做

准备。”

电话那头，赵峻峤告诉钱江晚报记者，相比去年

6 月见到他的时候，他“减掉”了 20 来斤，显得精瘦了

许多。“主要是开车送货，喝不了这么好的啤酒，但如

果能趁这次机会，让更多身边的人喝到好啤酒，也算

值得了。”赵峻峤说，他期待全球的疫情早日结束，“到

时，我还继续卖进口啤酒，也要把浙江更多好的东西，

卖到欧洲去。”

正宗捷克精酿啤酒，怎么买？

1、宁波地区，赵峻峤和他的工作人员将上门配送。

2、在包括杭州等地的省内地区，可以加他的工作

微信（左侧二维码）进行购买，价格在每箱（24 瓶）约

150元左右，他们将通过快递方式送货上门。

赵 峻 峤 准 备

给客户送货

几千箱的库存堆满了仓库几千箱的库存堆满了仓库

有兴趣购买，

可扫码加微信


