
银行加入电商促销已不再是新鲜事，但玩法却

年年推陈出新。

今年 6.18 即将到来，在消费者们摩拳擦掌添

加购物车的时候，工行融 e 购带着诚意十足的优

惠来了。近期想要“买买买”的市民，不妨去融 e

购 App 试试运气、捡个漏，说不定就能 0 元带走心

仪的“宝贝”。

此次工行“融 e 购 6.18 鲸彩惠翻天”活动定在

6 月 8 日至 28 日，活动除了能为消费者带来品质过

硬、价格亲民的产品外，还将通过线上线下联动、精

准助农扶贫的方式，缓解疫情对实体经济的冲击，

助力社会企业平稳度过疫情余波影响。

工行抢滩电商领域 助推经济复苏
融e购6·18“鲸”彩惠翻天，满减券、通用券、积分兑换花样多
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玩法简单直接
俘获“后浪”之心

“我们优惠力度很大，而且玩法比较简单，大家

来看就知道了。”工行浙江省分行有关人士表示，“我

们的玩法有登录抢红包、拼团、积分兑换、满减、新人

礼等，玩法多样，但是形式比较直观明了，我们就希

望大家可以方便地得到优惠。”

确实，工行工作人员所言击中了不少消费者的

痛点。“一些电商平台活动太复杂，很累人。我去年

参加的时候，白天黑夜拉人比拼，眼睛都要瞎掉了！”

杭州一位市民楼女士表示，“平常工作已经这么累

了，就想来点直接的优惠。”事实上，从操作体验上来

看，轻松明了的大促玩法也更能俘获“后浪”群体的

心，楼女士称今年不愿再为了参与电商促销而浪费

大把精力。

事实上，今年若想简单省力地参与大促，银行电

商平台是个不错的选择。近几年，随着银行在手机

App 业务中不断跑马圈地，除了金融业务外，在电

商圈也取得了不俗的战绩。记者从工行 2019 年年

报上看到，融e购在2019年进行了2.0改版升级，截

至当年年末，用户数突破 1.46 亿人，也就是每 10 个

人中，就有一个人下载了工行融e购。

40万份优惠券
叠加后有机会零元拿走“宝贝”

工行工作人员透露，融 e 购日常的优惠活动也

比较多，但力度都比不上这次 6.18 大促。“促销活

动不间断一直有，每年有几场大型活动，每个月也

都有营销活动，但近期活动的优惠力度就数这次

最大。”

那么，今年融 e 购大促到底包含哪些优惠？可

以怎么玩？记者从工作人员处了解到，今年融 e 购

预计将发放 40 万份全会场满减优惠券及千万张福

利电子券，涵盖大牌精选、贵金属、积分兑换、免息分

期、扶贫助农等。对于新用户，还有满 11 减 10 元、

满5减5元等不同额度体验券可以领。

“值得一提的是，在本次活动中，同一名用户可

叠加享受满立减、通用券、商户券等多重优惠，外加

积分抵扣后，数百款大牌商品甚至能以 0 元的价格

入手。”工作人员强调，“比如一款商场价 169 元的

电水壶在融e购上享受拼团价109元、满立减‘满49

立减 10 元’、电子券‘满 99 减 50 元’和积分抵扣等

四重优惠后，就可以0元到手。”

6月8日—6月14日是此次活动的预热期，大家

可前往融 e 购 App 获取购物攻略，现在登录，每日

还可抽取2—99元的红包。

线上线下齐上阵
精准助农扶贫

融e购作为工行的电商平台，除了带货，还一直

坚持着“电商+企业”的精准扶贫场景建设，为扶贫

工作注入金融力量。

在融 e 购首页，工行开设了“扶贫专区”，本次

6.18 活动将秉承“每季有主打、每省有特色”的扶贫

活动模式，覆盖 29 个省 100 余县 247 个商户，帮助

优质农产品打开线上销路。“包括我们浙江省分行在

内的很多分行都已经尝试了扶贫助农直播，在助力

贫困地区优质农产品销售的同时，也为广大客户提

供绿色、新鲜的农产品线上购买渠道。”工行工作人

员介绍道。

除了线上活动，工行本次 6.18 大促还将在线下

开展相关活动。“今年我们预计会在景区，如良渚古

城遗址公园推出线下融 e 购体验专区，届时除了有

各类吃喝玩乐、数码类和扶贫类产品外，还有贵金属

专区，我们将特别推出以良渚文化 IP 打造的‘有余

钱黄金卡包’和良渚银护照产品。”工作人员称，“我

们通过‘线上+线下’的方式打通了营销闭环，聚焦

用户需求，能有效解决用户线上购物‘体验难’困扰，

能发挥其他电商平台不可比拟的网点优势。”


