
稀缺现房沿街旺铺开抢啦！
联合房产珍藏的少量吴山商圈稀缺现房沿街旺铺即将采用现场竞价方式出售！

成熟商圈！繁华地段！即买即用！良机难得，仅有四席，请速把握！
具体商铺号为柳浪东苑河坊街 500 号、河坊街 484/486 号、河坊街 538 号、河坊街 540 号。

现场竞价优先顺序如下。第一顺序：数量优先（第一选购买全部商铺，第二选多间

商铺，第三选单间商铺）；第二顺序：第一选一次性付款客户，第二选按揭客户。如果客

户购买多间商铺既有一次性付款又有按揭，按照按揭客户处理。如前述优先等级都一

样，则出价最高者可购买房源。若出价最高者有多人，则在出价最高者中重新竞价，直

到产生新的最高价。第二次出价不得低于第一次出价。

购房者只能是一个自然人（或夫妻双方）或一个单位参与竞价。

另有拱墅区大悦城对面世纪新筑小区6-1-902及5-2303两套一手房源及两个地

下车位出售。

房源详情及竞价具体规则请咨询：88183366。

报名时间：6月19日-6月28日（9:00——17:00），过期无效！报名时间：6月19日-6月28日（9:00——17:00），过期无效！
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烟火气回来了！热情的生活回来了！生意也回

来了！

6 月 18 日凌晨第一个小时，天猫 618 的销售

额同比增长翻番。截至发稿前，今年天猫 618 销

售额超过 1 亿元的“亿元俱乐部”品牌已经超过

150 个。

作为疫情发生以来的第一个全国性购物季，今

年的天猫 618 被赋予了特殊的意义。这场 618，燃

起了普通人的消费热情，撑起了品牌的成长、工厂的

复苏、农户的增收，更坚定了全社会迎向未来的信

心。

1万个品牌销售同比增长10倍，带动消费全面回归

稳了！天猫618晒出主场成绩单
1万个品牌销售同比增长10倍，带动消费全面回归

稳了！天猫618晒出主场成绩单
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本报讯 记者从浙江省市场监管局获悉，继5月

14日该局和省消保委就群众反映的骚扰电话多、套

餐收费争议多等问题联合约谈浙江电信、浙江移动、

浙江联通之后，5 月底三大运营商先后按约提交了

整改方案，并按省市场监管局、省消保委要求联合制

定《浙江省电信行业运营商整改措施》（简称《整改措

施》）。昨天，该《整改措施》内容正式对社会公开，并

于即日起实施。

《整改措施》明确，由浙江省市场监管局联合省

消保委、浙江电信、浙江移动、浙江联通，共同建立电

信行业放心消费协作机制，推动全省电信行业积极

开展“放心消费在浙江”建设活动。由省消保委牵头

成立电信行业消费维权监督联络站，畅通消费维权

渠道，开通消费维权绿色通道，建立完善电信行业在

线消费纠纷处理机制。

《整改措施》明确，免费为消费者办理移动“机

伶”、联通“来电管家”、电信“天翼防骚扰”等防骚扰

业务，并提升开通使用率。鼓励并支持消费者对骚

扰电话进行标记，运营商定期将相关数据收集整理，

加强分析研判。

全面清理各类骚扰软件和设备信息，严禁利用

透传技术虚拟主叫号码或自行修改主叫号码，提升

骚扰电话识别和拦截能力。充分利用现有诈骗电话

防范系统和互联互通检测系统，增强骚扰电话监

测。对于 95/96 短号以及个人呼叫电话，消费者投

诉或标注达到一定量时，应采取限制呼入呼出、解除

协议等措施，并进行约谈警告。

推进外呼号码实名制管理，引导办理来电名片

业务，让消费者能够快速了解呼入号码的基本信息，

逐步形成以来电标注辨识企业电话营销行为是否规

范的社会共识。

完善保护用户信息合同条款。未征得用户同意

开展商业营销，将依据协议约定进行处置，涉及违反

国家法律法规的，将追究法律责任。

浙江还将全面规范套餐服务，包括规范套餐服

务宣传，落实法定义务，严格执行增值业务二次确认

订购，确保用户可以自主选择、自由退订，破除消费

者默认使用为首选项的营销规则。

通讯员 市闻 本报记者 马焱

浙江出重拳治理骚扰电话多、套餐收费争议多难题

免费提供“防骚扰”业务，推进外呼号码实名制

1万个品牌销售同比增长10倍
杭州人逛商场的热情回来了

“6 月，我们工厂都要忙疯了！”宁波涛声电器有

限公司的工厂质检员章芬芳，原本只要坐办公室，最

近天天跑车间帮忙。“平常一天生产 1500 只三明治

机，现在每天生产 5000 只。”不仅仅是章芬芳，更多

中小商家从这场618中，感觉到久违的充实和快乐。

突如其来的疫情曾让商家遭遇挑战，今年的

618，让全国商家的信心稳了。据天猫 618 数据，报

名参加今年天猫618的品牌数量同比去年翻番。其

中，1万多个品牌销售增长超过10倍。

今年天猫 618 期间卖出了 1 万多把吉他，广东

美邦乐器厂厂长李绍棠说，“生活就像一首歌”；福建

宁德鳗鱼厂老板尤信铃，带着一群“90后”年轻人在

线上发力，“复工3个月来卖的比去年一整年还多”；

看着“认养一头牛”天猫店销售额同比增长了 5 倍，

来自河北衡水牧场的饲养员王春娟有些欣慰，“牧场

里来了新出生的小奶牛，我也更忙了。”

一早开门迎客，武林银泰 A 馆一楼美妆区一直

保持着高人气。杭州姑娘小洁感叹，“一场 618，大

家逛商场的热情回来了。”

天猫618早已不是线上专属了，今年618期间，

杭城银泰所在的商圈持续升温。

据武林银泰的“柜姐们”介绍，618 期间卖出了

不少爆款，像兰蔻菁纯眼霜、兰蔻肌底精华眼霜、M.

A.C 子弹头唇膏，累计销售件数均超过了 1 万件。

“换作之前，万件商品售完一般需要 2~3 个月的时

间，而现在只要一个618购物节就做到了。”

忙着打包快递、贴上电子面单，从早上9点多上

班，杭州武林银泰 FILA 专柜店长毕美一直这样忙

碌着。从天猫618活动预热以来，毕美明显感觉到，

逛店的人陆续多起来。

准备了平时 3 倍量的货品，11 人的团队全员上

班，这场 618 让所有人都燃起来了。“越忙越觉得心

里踏实”。毕美说，今年的618，专柜的订单量、销售

额达到了去年6月的两倍多。

依托阿里强大的生态能力
中小商家轻装上阵征战618

不仅仅是品牌专柜，鲜为人知的武林银泰门店

仓，也高速运转起来。从货区分拣、复验、打票、包装

到配送，一件商品从银泰门店配送到消费者杭州家

中，最快只需30分钟。

“从 6 月 13 日开始，线上客流一直向上走，今天

到了一个爆发式的消费高峰。”杭州武林银泰仓配

物流工作人员龙超宇说。今年天猫 618，银泰百货

在全国七成门店上线了定时达服务，消费者线上下

单时可以选择“到店自提”、“快递到家”、“定时达”三

种方式收货，满足多元化的需求。

今天的 618，早已不再只是一个普通的商业大

促。业内人士表示，依托阿里经济体在技术、物流、

金融方面的生态能力，天猫 618 正在成为商业创新

和技术创新的试验场，为阿里巴巴这个数字化的商

业基础设施添砖加瓦。

记者了解到，天猫618不断创新，令品牌、商家获

得新的增长红利：淘宝直播新模式成为从小店、品牌

到商圈数字化经营的标配，3D购物、分钟级配送、AR

试妆试鞋等新技术大规模应用，包括个性化定制、线

上预约上门服务在内的24种新服务全面铺开。

在这个意义特殊的购物季中，商家收款“0 账

期”，淘宝直播“0 门槛”，网商银行提供小微贷款

⋯⋯阿里经济体推出的一系列普惠红利，大大降低

了中小企业的经营成本，让他们得以“轻装上阵”征

战618。

业内人士指出，作为今年以来最大的消费回补

节点，618 连接着消费回暖的上下半场。对于中小

创业者来说，一场天猫 618 让在疫情中苦苦坚守的

他们成功回血，重建信心。

订单满满,银泰的柜姐笑了订单满满,银泰的柜姐笑了


