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湖州银行“百合花”理财

1.定期理财 20165 期理财产品募集期为 2020 年 12 月 8 日
17:00-2020年12月15日17:00，产品成立日期:2020年12
月16日。产品规模3000万元。
2.定期理财 20207 期理财产品募集期为 2020 年 12 月 12
日-2020年12月12日，产品成立日期:2020年12月14日

百合花理财 惊喜等你来

扫码添加“官方人工客服”，了解理财最新咨询 理财非存款、产品有风险、投资须谨慎。

另有多款理财产品热销中，详询网点理财专员。

详情请咨询：0571-87077126、87075289
网点地址：杭州市江干区城星路96号湖州银行杭州分行

个人大额存单
（杭州分行专享）

发行时间：2020.10.30-2021.3.31
起存金额：20万元
产品期限：三年
到期执行利率：4.2625%（较央行同期基准上浮55%）
★限量发售 先到先得
★产品具体信息以协议书和产品公告为准，最终解释权归湖州银行所有

存款就选湖州银行，
助您财富增值，消费升级！

客户到我行的路径：地铁4号线城星路B3出口，公交车71
路、96路、107路、320路、B支1路富春路市民街口站下。

（杭州分行专享）

产品名称

定期理财20165期

定期理财20207期

期限

70天

94天

起购金额

1万元

1万元

到期日

2021.2.24

2021.3.18

业绩基准

4.50%

4.50%
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本报记者 盛伟 文/摄

通讯员 姚辉 张乙龙

有人说这个男孩长得像

时下中国最红网红丁真，只

不过是单眼皮，皮肤更白。

他身上的故事，仿佛在说另

外一条人人都懂得但又很难

去执行的道理：成长的道路

海阔天空，不光只有分数。

12 月 7 日早晨的衢州

朝霞满天，17 岁的中职高三

学生王宇浩将几罐蜂巢蜜递

到老师手里，信步走进教室

准备早读。老师们是王宇浩

的顾客，而蜂蜜则是王宇浩

在前一天在自己经营的蜂场

里割的。

王宇浩 8 岁时就开始做

生意，在14岁时就有了自己

的蜂场，如今每年年入三万，

生活费学费完全自给自足。

“我从小就喜欢做生意，

也喜欢和小动物打交道，毕

业后，我要将蜂场继续做大

做强。”17岁的王宇浩说。

爱上蜂蜜的味道，衢州高三男生养蜂三年

学费生活费都靠自己赚
还把老师发展成客户

很喜欢“蜜蜂在耳边嗡嗡叫”
的感觉

王宇浩家住江山城区，每个双休日，王宇浩都要回江山

的蜂场伺弄蜜蜂。

12 月 6 日，星期日，王宇浩照例去蜂场工作。王宇浩

的蜂场设在江山市贺村镇石后村，从江山城区驱车到蜂场

需要40分钟。

村里大多数是破败的房子和在村头晒太阳的老人。“我

就是爷爷奶奶带大的，我在这里长大，但现在村里的人越来

越少了。”

蜂场里有几十箱蜂，成群的蜜蜂在飞舞。

年近半百的吴献荣柴小芳夫妇是王宇浩的师傅，平时

还在帮王宇浩看护着蜂场。

“蜂都很健康，蜜的品质也很好，多亏了师傅师娘照

料。”在学校，王宇浩养蜂很有些名气，老师们成了他的第一

批顾客，“刚开始不好意思收钱，但老师们说不收钱就不要

蜂蜜了，所以就只好卖给他们。他们出钱，我给他们提供最

好的蜜。”

上周，又有几个老师订了蜂巢蜜，所以王宇浩要戴上防

蜇面罩去蜂箱割蜜。

师娘柴小芳边帮忙边表扬徒弟：“这么小的孩子，这么

喜欢养蜂真是太少见了，我们都很喜欢他，也愿意把技术都

传给他。”

王宇浩说，整个双休日，他都会呆在蜂场里，他很喜欢

“蜜蜂在耳边嗡嗡叫”的感觉。

8岁赚了“人生第一桶金”
14岁爱上了蜂蜜的味道

王宇浩的父母都是做小生意的，家里谈不上富贵，但也

确实不缺钱。

因为父母忙着做生意，王宇浩从小跟着爷爷奶奶外公外

婆在乡下生活，于是他也有了一些城里孩子看起来有些“奢

侈”的爱好：在水库野钓，鱼塘养鱼，水缸里养金鱼。

妈妈让他上补习班，王宇浩却完全没兴趣，他心里挂念

着的是他水族箱里的金鱼，或者什么时候跟爷爷去水库钓

鱼。

小学三年级，8 岁的王宇浩带着他养大的金鱼，来到江

山城区的闹市，摆起了地摊——卖鱼。第一次摆摊就赚了

50 多元。这第一桶金，成了王宇浩继续买金鱼苗扩大“养

殖规模”的启动资金。

2017年，尚在读初三的王宇浩跟随舅舅去一位蜂农家

玩，王宇浩第一次尝到了蜂巢蜜。

“我深深地爱上了蜂蜜的味道，我决定养蜂。”

人小胆大，说干就干，14岁的王宇浩拿出积蓄，买了几

箱蜂办起了蜂场。

2018年，上了中专的王宇浩拜了当地经验最丰富的蜂

农吴献荣柴小芳夫妇为师，蜂场的蜜蜂也发展到几十箱，王

宇浩还注册了自己的养蜂公司。

想打造一个现代化蜂场
让自己成为“蜂王”

在妈妈祝建英眼里，儿子一直是那种“不按套路出牌”

的孩子。

祝建英说：“孩子一直是主动做生意的，他成绩一直算

不上好，我曾担忧过孩子的未来，但看到他一直在走正道，

现在也放心了，我相信他会成功的。”

目前，王宇浩的蜂场每年有3万元左右的收入，支付自

己一年的学费生活费已经绰绰有余了。

正常上学日，王宇浩学习也很认真。“我学的是机电专

业，成绩在班上中上等，三年中专上完后，我要到杭州的一所

大专继续上学，读专科。”

此外，王宇浩还是学校舞龙队的主力成员，还拿过浙江

省青少年组舞龙比赛第一名。“想要做事业，就需要有强健

的体魄。”这个比同龄人早熟的孩子说。

王宇浩有个梦想：毕业后，利用自己所学的机电知识，用

自己舞龙锻炼出来的强健体魄，打造一个现代化的大型蜂

场，让自己成为“蜂王”。
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③王宇浩和妈妈在一起
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