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小时记者帮

2021年12月28日，石家庄

市裕华区市场监督管理局的一封

查证函显示，“TST 庭秘密”（下

称 TST）涉嫌从事传销活动，因

其利用金融机构转移或隐匿涉传

资金，已依法申请法院采取保全

措施；

2022年1月2日，TST创始

人张庭抖音认证账号被禁止发布

作品，张庭、林瑞阳个人认证微博

账号均被禁言。

仿佛是一道围墙。

墙外，很难有人理解那些围

着一个多年没有影视作品、“过

气”的大叔演员林瑞阳下跪、顶礼

膜拜的疯狂举动，也不太会对售

价动辄上千的护肤品动心；

墙内，每一个代理都在拼命

掏钱囤货，为了一个能和“大哥”

“娘娘”拍照的指标，刷爆自己的

信用卡。

墙外的人究竟是如何一步一

步走进墙内，成为所谓“家族”的

一员？钱报·小时新闻记者对话

了一位曾经的 TST 参与者。从

试探、沉迷到醒悟，陈月（化名）承

认，自己“被人忽悠的同时，也在

忽悠别人”。

本报记者 刘俏言 黄小星

明星张庭、林瑞阳成立9年的微商帝国涉嫌传销

一位做了四年代理的宝妈如今终于明白一位做了四年代理的宝妈如今终于明白

被人忽悠的同时，我也在忽悠别人
号称“零投资”“零囤货”
深陷其中，不得不掏钱买货

陈月有一份很清闲的工作。2017年，她

偶遇一位老乡。一天，老乡出现在她公司楼

下，随身带着 TST 的化妆品，“你听过这个牌

子的化妆品吗？很多明星都在用。就靠卖这

个产品，同一个城市的女孩已经月入 20 万

了。”随后，老乡在线上频繁地联系陈月，“你

一分钱都不用投，发发朋友圈就可以，也不用

囤货，东西都是公司发货，文案我们都有现成

的！”

陈月被“零投资”“零囤货”打动了，问“你

一个月赚多少钱？”“我才干了4个月，就月入

2万了。”老乡回答。

陈月想着，一个月赚两千也是外快，更何

况没成本。于是，她就按群里的文案，连发了

两天朋友圈。很快，一个做代购的朋友就找

上了陈月，要求成为会员。老乡很激动地告

诉她：“她开卡，就是你的‘儿子’，她卖的货你

都有提成！只要买2500块钱的货，你就能升

级成金卡，拥有给别人开卡的权利了。”

“不是零囤货、零投资吗？”陈月质疑道。

“升级成金卡，你就是老板了，能给别人开

卡。到时候，这些人都从你这里拿货，你手

里没货怎么办？再有，你卖的东西自己都

不用，能有说服力吗？”老乡满嘴的道

理，让陈月无法反驳，更何况，一个现

成的、可以返利的‘儿子’就在眼前。

陈月下单了几个爆款套组，随后

被拉进一个微信群里——陈月明白，自

己也是老乡“儿子辈”中的一员。
朋友远离，家人不解

“干了四年，根本没赚到什么钱”

四年了，她勉强维持收支平衡，陈月逐渐清醒。

陈月发现，群里来开会的，根本不是老板，是公司的员工假

冒。现实中的朋友都在主动疏远她，“家族”里安慰她：“你赚钱

了，就有了新的圈子。你看马云现在还会跟他初中同学玩吗？”

陈月当时觉得，这话说得很有道理。

但她看到了另一面——公司一个小助理跳槽了，“家族”里

对她群起而攻之；张庭和林瑞阳直播带货时放了现金券，有代

理利用规则漏洞重复领券买货，直接被张庭夫妻送

进警察局⋯⋯她下定决心退出TST。不需要主

动提出，只要连着两个月没有业绩。陈月就

被踢出了群聊。第二天，老乡的朋友圈只

有一条横线。陈月随后解散了自己的微

信群，再也不想看到任何有关 TST 的消

息。

4 年，儿子已经上小学了。她庆幸

自己没丢掉本职工作，现在可

以 重 新 出 发 。 2022 年 元

旦，陈月久违地参与了同

学聚会。大家默契地不

提起 TST 的事情，她明

白大家是在照顾她的

情绪。

“我现在只想

脚踏实地。”陈月说

道。

2022年1月6日，

钱报·小时新闻记者拨

通 TST 官 方 客 服 电

话，对方表示公司的

运行一切正常。

借款3万，刷爆花呗信用卡
“我只能去忽悠更多的人”

刷爆了花呗和信用卡，陈月 3 个月囤了共计 30 万元的货。

第4个月，陈月如愿当上了“创始人”。加了“老板”微信、被唤作

“家人”、进了公司的“精英群”，“群里大家都在发业绩，很高，我

还很自卑，自己的业绩也不够。”

公司刺激囤货的套路层出不穷，商城里很多套组声称“两

个小时就下架”“下个月就涨价”⋯⋯“只能玩命囤。要是下线

找你买这个套组，你手里没货不就赚不到钱了？”陈月说。但后

来她发现，之前下架的套组会重新“返厂”，“人家叫大哥跪求娘

娘，娘娘开恩，重新返厂。”

陈月眼中，林瑞阳和张庭是明星却一点架子都没有、辛苦工

作。她做梦都想成为像张庭那样的女人——她看群里张庭的视

频，每天至少要敷三张面膜，把胶原蛋白当水喝，一周用掉两瓶精

华水，她也跟着照做。

不仅如此，陈月还让儿子吃 TST 的保健品，“摆拍”发到宝

妈群里，“我看娘娘也给自己的孩子吃、发视频，我有啥不能给

孩子吃的？我知道没啥用——要是真的像他们宣传的近视眼

都能给吃好了，那早得诺贝尔奖了。”陈月说，

除去摆拍需要，她不经常给孩子吃这些，但不

妨碍她把“家族”内的宣传文案一个个复制粘

贴，发到朋友圈、以及各个宝妈的群里。

“我只能去这样忽悠更多的人。”陈月觉

得，自己投入这么多，只能让自己站得更高，

才看得到机会和希望。

假装是租房中介，花钱进群拉人
“为了发展下线，我啥都干过”

为了赚回近3000元的囤货资金，陈月创

建了属于自己的微信群。不到 3 个月，陈月

自己的群里有近 200 人，但开卡的人很少。

老乡痛心疾首，“你说你现在群发展的这么

好，你得丢多少钱啊！只要你拉够 100 个人

开卡，你就能成为‘创始人’！创始人这个位

置是可以‘世袭’的，到时候你不干了，你儿子

都能直接享你的福！你啥也不用干就能赚钱

了，这叫一生二、二生三、三生万物。”

“创始人”对陈月的诱惑太大了，她开始

沉迷在拉人开卡。“家族”里的人会耐心指导

她如何发展下线，例如冒充自己是中介吸引

一群租客；例如，利用母亲身份推荐 TST 的

保健产品⋯⋯陈月甚至还会亲自花钱“买

群”，200 块钱入一个群，后来发现群里大部

分都是僵尸号。

陈月身边并非没有人提醒她，但她想着

只要自己赚了钱就可以让家人闭嘴，“我老公

说这是传销，我反驳他，明星怎么可能干传销

呢？”2 个月，陈月就完成了 100 人的开卡指

标。这时，上线又泼来一盆冷水：“你要带领你

开卡的100个‘儿子辈’，连续3个月每月最少

做出10万元业绩，才能拿到创始人的资格。”

“这跟最开始说的完全不一样。”陈月说，

但那时候，她根本来不及细想。
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