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义乌营商氛围好货源足
成功的前辈这样支招

楼盛（化名）在升职的那天，提交了离

职报告，宣布裸辞。

回想起在车企做销售的两年，日常

996，晚饭吃成了夜宵，谈单、下定、试驾、

复盘⋯⋯人一直在连轴转。

“辛苦不是最可怕的，可怕的是内

耗。”楼盛说，如果当天没有成交量就会有

压力，两三天没出单就很焦虑。“我不愿意

在大厂做一颗小小的螺丝钉，更想为自己

的梦想打拼，做自己的老板。”

2022 年，他和同事阿美一起创业，目

标是一家新能源汽车改装店。选择“落

户”义乌，是看中了义乌广阔的市场和营

商环境。

找投资人、找场地、定风格⋯⋯经过

近一年的筹备，这家有精准的产品及定

位、飘着咖啡香味的汽车改装店落地了。

“在义乌谈钱根本不羞耻，这是一

座包容的城市，营商氛围很好，在这里

创 业 会 获 得 支 持、尊 重 和 认 可 。”楼 盛

说，对于年轻创业者非常友好的是，义

乌拥有更方便和便宜的货源。他举例

说，自己在义乌找到了一家专门做座椅

打孔的厂家，这是一些大城市都没有办

法找到的。

面对这股“大厂裸辞，义乌创业”的风

潮，楼盛觉得是一个时代心态的改变。“大

厂也像铁饭碗，是可以卷也可以苟着的地

方，但当初愿意去大厂的年轻人都是有拼

劲儿的一群人，做了两三年之后，他们还

是选择做自己。”

“大厂裸辞，义乌创业”的年轻人并不

是今年才有。席涛已经在义乌创业 8 年，

是最早一批从大厂裸辞，去义乌创业的年

轻人。

2015年，席涛从工作了近8年的公司

辞职。两个年头后，成立了“微冠科技”，

主要为客户提供抖音、腾讯等广告产品，

近些年还自主设计研发了“数字人”用于

直播。

作为老前辈，他为今天的年轻人支

招：“如果从大厂出来，有一定的销售能

力，想在义乌生存是非常容易的。义乌适

合生存，也适合创业，但前提就是你的产

品要好，理念要好。在义乌创业的年轻

人，在手头有资源和积累的基础上，也需

要有兴趣和目标。”

2023 年，在义乌的人感受到了一股新潮流：不少从互联网大厂、世界 500 强企业裸辞而来的年轻人，都涌入了“世界工

厂”义乌，他们的目标是考察、创业。

这些年轻人的数量，官方无从统计，但在社交平台，“大厂裸辞，义乌创业”的帖子如雨后春笋一般出现，这个标签已成

为新的流量密码。#在义乌的创业有多简单#、#小伙来义乌创业目标赚一个亿#⋯⋯涉及“义乌创业”的关键词，频频登上

热搜。

在就业压力增大等充满不确定性的当下，放弃看似体面的工作，“奔往”义乌找不确定的商机，是为了什么？

在“遍地是钱”的义乌，创业真那么容易吗？

如果你爱他，让他去义乌，创业打拼新的天地

如果你恨他，让他去义乌，在反复质疑中迷失
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前互联网人跑去创业
夜夜焦虑身心俱疲

谈到义乌，首先想到的是被称为“世

界超市”的义乌国际商贸城，在这个堪称

“巨无霸”的小商品世界里，如果你每天

逛 8 小时，每个商铺停留 3 分钟，走完整

个商贸城，需要 1 年零 5 个月。这里也

成为很多大厂裸辞的年轻人来到义乌的

第一站。

今年 6 月，叨叨（化名）在义乌待了一

周，每天必逛的就是义乌国际商贸城，像是

打开新世界的大门：防晒帽的成本价2元、

空 气 循 环 扇 20 元 、应 援 灯 棒 也 只 要 2

元⋯⋯

叨叨有 5 年的互联网大厂运营经验，

曾主导过几个百万级项目，裸辞后，直奔义

乌考察，探索创业，最终，在看厂选品后，选

中了日用品，走薄利多销的路线。

本以为自己的素质和能力还不错，但

创业后她才发现认知和能力与需求的差距

到底有多大。“当年项目的成功，不过是依

赖大平台的资源和模式，我或许只是天时

地利人和中的最小因素罢了。”

回忆在义乌的日子，叨叨每天周转在

货品、工厂和饭局之间。朋友负责攒局，在

供应链上发力，叨叨主要在选品和内容下

功夫。

“选品”“内容”看似轻飘飘的四个字，

成为叨叨痛苦的源头。“里面学问和规则多

得很，一边学一边做，有种无头苍蝇乱撞、

大门紧闭的感觉。”新鲜感过后，无从下手

和难以推进的痛苦随之而来。

叨叨形容自己夜夜焦虑，嗷嗷想哭，反

复质疑自己适不适合创业。“创业的过程是

推倒打工人思维模式的过程，创业的每一

个重建过程，似乎都是坎儿。”

“创业付出的时间和精力比打工高得

多，收入不稳定，一摆烂就什么都没了。”叨

叨开始怀念打工拿月薪、带薪摸鱼的幸福

时光。

8 月初，叨叨裸辞 3 个月，和朋友合伙

创业 2 个月之后，她正式宣布要靠存款活

一段时间，“身体和心理状态不佳，打算暂

停一下，重找生活秩序，恢复运动和饮食健

康。”

像叨叨一样的人有很多，他们选择在

义乌考察几个月，无论是否找到了商机，都

离开了这个地方，而后的日子不得而知。

在义乌长大的“创二代”
质疑自己“只是卖货而已”

经历留学回国、大厂裸辞后，从小在义乌

长大的黄谦谦成为了一名“创二代”，但是她

谦虚地称只做点“小生意”，“因为血液里流淌

着创业DNA。”她说，父母守着义乌国际商贸

城做纽扣电池已经三十年了。

从互联网教育到电商平台，虽是跨界，黄

谦谦仍然满怀信心。“义乌的整个外贸形式非

常传统，一些产业需要升级转型。”黄谦谦抱

着帮家里的工厂做品牌的想法回到义乌，但

想象很丰满，现实很骨感。

黄谦谦发现做品牌需要投入大量的钱和

精力，而在义乌，绝大部分老板赚到钱后，大

都开始安于现状。

在大厂时，黄谦谦是名副其实的卷王，习

惯了高投入后的快速回报。回义乌一年，她

感觉不仅没了投入试错的机会，也适应不了

缓慢的工作节奏，“在义乌做生意的逻辑主打

一个时间长。”

黄谦谦发觉自己对于事业的追求和义乌

的氛围背道而驰。在这样的落差下，她也怀

疑自己做的事情没有意义，“只是卖货而已。”

在迷茫中，她记录下自己的新思考，一篇

《如何找到靠谱的源头厂家》在社交平台爆火

后，她看到了方向。黄谦谦转变想法，凭借在

义乌长大的天然优势，一边沉下心来做生意

搞电商，一边在社交平台分享在义乌赚钱有

啥信息差、义乌创业如何避坑等干货，成为部

分年轻人来到义乌的“向导”。

黄谦谦说，像她一样的 95 后年轻人，毕

业之后，被互联网大厂的光环所吸引，一窝蜂

地涌去互联网，但达不到预期的成绩，就会重

新开始思考“自己到底要做什么”，创业或许

是人生中不错的尝试，即便迷茫，也是给了自

己书写新故事的机会，她开玩笑地说：“如果

你爱他送他去义乌创业，如果你恨他，也可以

送他去义乌创业。”
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