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“00后”小叶的生日马上到了，她花了666元，在一家黄金珠宝店拿下一条

宸宸造型金手链。虽然含金量不到1克，但小叶说，至少是足金，而且还是亚运吉

祥物，这个生日礼物很有意义。

而在一旁，一对年轻夫妻正在挑选黄金首饰。“真当贵啊，金价都已经到

600元一克了。”男主人一边看一边忍不住感慨。最终，他给妻子买下了一条

40多克的金项链，加上工费，总计2万多元。

近期，国际金价再次显著上涨，国内黄金零售市场的价格同样水涨船高，

不少品牌金店首饰类挂牌价在近期都已突破600元/克。

市民对黄金消费热情如何？后续黄金还会不会继续涨价？今天记者去

实地探究了一下。

首饰店挂牌金价突破600元/克，越涨卖得越火越涨卖得越火
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本报记者 吴恩慧 实习生 关春源

“金价每天都在浮动，最近这段时间

我们好几天标价都突破了每克 600 元，我

记得有一天到过 604 元/克。”杭州某连锁

金店品牌销售告诉记者，近期黄金确实涨

势明显，而该店当天金价挂牌价为 599

元/克，参与店内优惠活动，每克可减 30

元。

9 月 13 日，记者实地走访杭城多家黄

金店铺，各家实际售价略有差别。如周大

福、潮宏基等当日金价都挂 599 元/克，也

有品牌当日金价597元/克，优惠活动则每

家不同，一般克减 50-60 元，高的克减达

80元，优惠后最低496元/克。

银泰百货一家上市珠宝品牌销售人员

表示：“金价其实比较复杂，不是标价那么

简单，一般都有克减优惠，然后商场有时候

有额外优惠活动，比如说九五折，或者满一

万减 200 元等活动。所以就会有各种叠

加，如果要说划算的话，中秋国庆那个节点

买，应该是优惠力度可以的。”

金饰标价屡次超600元/克

金价高位，让消费者平添了几分纠

结。准备明年结婚的周女士，和未婚夫在

某品牌金店看金三件，他们本来预算在 2

万元左右，可按昨天的金价计算，一件 20

多克的古法金手镯就要1万多元。

“从五月就开始看，打算等金价降一些

或者活动力度大的时候入手，金价却一直

涨，要是等不到优惠，高位忍痛也要买了。”

周女士说。

多家金店销售都告诉记者，虽然金价

高位，但结婚三金、五金等刚需买的不少。

“每年十月份是婚庆旺季，很多人都九月来

买金，昨天、今天我们就各卖出了一套三

金，都在 3 万元以上。”杭州一家店铺销售

告诉记者。

杭州珠宝城一位老板告诉记者，从八

月开始，明显感觉到黄金销售回暖。“虽然金

价上涨明显，但是大家多少都有买涨不买

跌的心态，我们近期销售增长 20%以上。”

这位老板告诉记者，为了补货，他上周去了

一趟深圳，一次拿了20多公斤黄金，价值一

千多万元。

金价高企，销售依旧火爆

随着杭州亚运氛围的升温，带有亚运

元素的黄金饰品也卖得不错。

“看来看去，还是这个发魇。”昨天，丁

先生在杭州一家金店买下了一枚“定胜”金

币挂坠，他要送给刚上初三的女儿。

丁 先 生 是 新 杭 州 人 ，女 儿 远 在 河

北。“亚运会就要开了，我给她快递这个

小玩意儿，意思是祝福她明年中考考好

点。”

店长告诉记者，这个定胜金币挂坠去

年就推出了，中考、高考前，卖得很火爆，寓

意很好，还有亚运元素，而且是 999 足金、

5G工艺。

在另一家特许零售商，带有亚运元素

的黄金饰品同样也热销。“上百元到一两千

元的都有，价钱不贵，设计好看，从去年开

始售卖，销售就很稳定，现在马上要开亚运

会了，消费者购买热情就更高了。”店铺销

售告诉记者，像三小只手链就卖得很火爆，

近一个月就卖出一百多件，往往是卖得连

补货都来不及。

金价未来还会上涨吗？

“已经每克600元了，还会更高吗？”昨

天，在多家黄金店铺，记者都注意到消费者

问到这个问题。

“中长期来看，我继续看好黄金。”浙江

省一家国有大行的高级分析师告诉记者，

“我个人觉得，黄金还是有上涨空间，很有

可能未来会不断地创历史新高，如果说后

面黄金有大幅度的下跌，我觉得也是好事，

对投资者来说，是买入的好机会。”

“要不要买黄金，我觉得有一个明显的

参考，就是跟着央行走。”杭州一位从事黄

金生意近20年的老板认为，黄金的上涨势

头还有望继续。

数据显示，截至8月末，中国央行黄金

储备为 6962 万盎司，环比上升 93 万盎

司。这也是中国央行黄金储备连续第 10

个月增加。

不过，省内一位银行专家也建议市民：

除了刚需，如果是要投资，那么近期黄金投

资者暂时保持谨慎，最好等金价回调，缩小

跟国际金价的价格差距之后再买入。

亚运元素金饰卖脱销

本报讯 9 月 13 日，浩睿智行首个司机服务之家在

杭州余杭龙泉路的协鑫电港正式启动。在这个专属“驿

站”里，网约车司机们可享受到 24 小时空调、24 小时热

水、紧急药箱、自助按摩等多项暖心服务。

当天，潮新闻小哥之家正式挂牌，这是小哥之家首次

落地网约车司机聚集地，此举将延伸“小哥之家”的服务

范围，关注广阔的网约出行行业。

浩睿智行是一家由新能源领军企业协鑫能科参股，

致力于服务好司机、共建网约车运营新生态的综合服务

型公司。目前，浩睿智行在杭州已投入使用 10 座换电

站，这次，其首创的“司机服务之家”服务场景，为网约车

司机这一群体定制一个“零距离的落脚点”。

“司机之家让我们感受到家的温暖，也感到自己是被

尊重的，24 小时的贴心服务让我们工作的时候很安心，

网约车司机群体需要这样的认同感。”在这个司机服务之

家，峰睿爱心车队的车队长路保很有感触。

近年来，以平台经济为代表的新业态发展，聚集了快

递员、同城即时速递骑手、网约车司机、货车司机等大量

新就业群体。如何更好地提升新就业群体的获得感、幸

福感、安全感？

今年以来，潮新闻联合社会各界力量陆续成立“小哥

之家”，为小哥们发展出谋划策，搭建温暖的落脚点、交流

点和联络站。一个个“小哥之家”就是密集散落在各处的

温馨港湾，而小哥们也在日复一日的相处中，与杭州这座

城市“双向奔赴”。

而这次潮新闻与浩睿智行全新打造的“司机服务之

家”，将延伸“小哥之家”的服务范围，关注广阔的网约出行

行业，为一线网约车司机提供暖心的生活照料服务、心理

关怀活动，为南来北往的“司机小哥”们提供更舒适体面的

从业环境，帮助创造他们更高的职业荣誉感和归属感。

“构建‘司机服务之家’在网约出行领域是个创新先例，

链接‘小哥之家’，是我们积极参与共建网约车就业环境的

一次尝试。”浩睿智行杭州公司总经理余硕介绍，浩睿智行

始终以“服务好司机”做为公司经营的重要理念。网约车司

机是企业核心服务主体。在保障劳动者权益、提高从业收

入的同时，公司持续坚持在服务上做加法，包括配置司机健

康手表监护健康情况、提供舒适低价的司机公寓等。

余硕介绍，司机服务之家将成为一个与司机面对面

的场所，承接公司举办的各类关怀活动、交流活动，甚至

职业培训网点、流动党员活动基地等。

“未来，司机之家还会增加街道党建等设施，为来来

往往的司机、快递外卖小哥等提供一些免费的便利，同时

也希望我们能与关心关注小哥群体的各方力量，搭建交

流互动的桥梁，持续为优化从业生态、帮助小哥们融入城

市生活贡献力量。”余硕表示。

本报记者 陈婕 赵彩霞 实习生 关春源
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“小哥之家”首次落地
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