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杭州产权交易所公告

产权公告 接稿电话：0571-85311551专栏

杭州市庆春路48号五洋宾馆二楼

部分房屋出租公告

项目名称：杭州市庆春路48号五洋

宾馆二楼部分房屋5年租赁权

出租底价：3.8元/平方米/天，

出租面积：1200㎡
信息披露截止时间：

2024年1月10日16时

联系人及电话：叶小姐 林先生

0571-85085594、0571-86892327

详情请登录杭州产权交易所网站

www.hzaee.com查阅。

招必得-建易招标采购
平台租赁权交易公告

标的编号：ZBD-23-12-03

项目名称：杭州市拱墅区天名大厦6

层601室三年租赁权

出租底价：2.75元/平方米/天

信息披露开始时间：

2023年12月19日9时

联系人及电话：徐女士 85817297

详情请登录杭州招必得网站www.

zhaobide.com查阅。
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1年期

2年期

3年期

年利率：2.05%

年利率：2.50%

年利率：2.75%

年利率：2.80%

1万元起

1万元-5万元（不含）

5万元起（含）

《理财先锋》接稿专线：0571-85311064

产品信息及更多产品可查询我行官方网站：www.jsbchina.cn或具体详询网点理财经理。

西溪支行： 88357711、88357723
滨江支行：滨江区西兴街道春晓路8号 88357921、88357912
城东支行：上城区凤起东路338号凤起时代大厦 88356962、88356959
上城支行：上城区西湖大道333号（劳动路口） 88375973、88375965
海创园支行：余杭区文一西路998号海创园二号楼一楼 88378771、88378776
武林支行：西湖区莫干山路329号 88359657、88359666

分行营业部：萧山区鸿宁路1379号 88359569、88359583
萧山支行：萧山区市心北路218号 88359908、88359929
临平支行： 88371102、88371112
富阳支行：富阳区金平路11号 88356906、88356915
临安支行：临安区万马路289号 61132218、61132219
拱墅支行：拱墅区香积寺路209号 88357515、88357927
余杭支行： 88359790

如遇利率调整，产品停止发售，最终以办理时网点实际执行利率为准。

临平区东湖街道世纪大道149号凤仪商务楼1楼

古墩路87号浙商财富中心三号楼一楼江苏银行

定期存款

余杭区城东路180号港郦中心2幢一楼后厅

具体规则详见江苏银行App，仅杭州地区可参与
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火遍全国的短视频和直播，也是全球互联网的“流量密

码”。月活用户数接近 11 亿人的海外知名短视频平台，成

为广大中国企业品牌推广、跨境出海的重要渠道。

小小直播间，联通全世界。位于义乌国际商贸城的义

乌工商学院产教融合育人基地，为学生提供了创业教育的

实践环境，每天有20多名在校大学生在直播，英语、日语、西

班牙语、阿拉伯语⋯⋯

英语、日语、西班牙语、阿拉伯语⋯⋯

我用外语直播带货
一场卖了2000美元

英语英语、、日语日语、、西班西班牙语牙语、、阿拉伯语⋯⋯阿拉伯语⋯⋯

我用外语直播带货我用外语直播带货
一场卖了一场卖了20002000美元美元

本报讯 陆同学是杭州临平崇贤中学初一学生，有个

弟弟上小学。过去，孩子成绩不好的时候，爸爸不但会发

火，还会拿出板子来惩罚兄弟俩。

不过陆同学发现，最近爸爸变了，“现在他每次想发火

的时候，都会先深呼吸，自我平静一下，然后再和我沟通作

业问题，态度比之前温和多了。”

爸爸的改变是从参加社区智慧父母学堂开始的。这项

免费课程由崇贤街道妇女联合会和临平区城西中心学校共

同发起。

12月17日，第一期的课程正式结业，3个月上了9堂课。

老师们从亲子关系讲到夫妻关系，从如何有效沟通到有效

应对情绪失控，可以说，每个话题都切中了家长们的困惑。

吴松亚的儿子正值青春期，生活中少不了这样那样的

烦恼。吴松亚坦言自己脾气暴躁，生起气来会动手打孩子，

丈夫的脾气也是这样。夫妻俩在教育孩子时，因为意见不

合也会大吵。

孩子很多时候想问话不敢说，他越不说，做父母的越生

气，越气就越骂孩子。父母也问过孩子原因，说是怕说错

了，父母又要吵架。吴松亚现在想想，这应该是孩子变得越

来越胆小的主要原因。

在学堂的情绪管理课程上，吴松亚认识到，情绪化的父

母是无法协助孩子建立稳定的自我价值观的，只会培养出

情绪化的孩子。于是，吴松亚在教育孩子时，会尽量把自己

的情绪调整到平静、喜悦的过程。现在，吴松亚的儿子每天

都会和她分享学校里发生的事情、同学之间的趣事，就像好

朋友一样。

何洪燕的孩子刚上初一，对于开展智慧父母课堂，她心

存感激：“通过这样的课程，让我们家长和孩子实现了共同

进步。” 本报记者 施雯 通讯员 姚萍萍

杭州这个社区免费学堂
专治各种带娃烦恼

本报记者 张孙超 毛玮琦 杜雪梅 马佳妮

为了做好直播，宁静专门学习了很多西

班牙语的直播话术和专业术语。她目前参

与的直播实践，主要是以售卖小饰品配件为

主。宁静说自己刚开始直播的时候，虽然流

量一般，但一个人要面对来自世界各地的观

众，刚开始还是有点紧张，“抗压能力也很重

要，不能慌。我们在直播前会做很多准备工

作，比如制作和发布预告短视频。一旦进入

了直播间，就要条理清晰，做到有问必答。

这样，粉丝就慢慢多起来了。”

对宁静和她的同学来说，做小语种直

播，不仅能积累创业经验、锻炼口语，收入也

很可观。“有次直播，我们卖出了 2000 美元

的小商品，还是很有成就感的。”

义乌工商职业技术学院创业导师熊艾

莎告诉记者，小语种直播还是一个新兴产

业，目前从事的人不多，但随着直播电商发

展成熟，对于相关人才的需求量越来越大。

据了解，过去一年，某跨境电商平台上

的小语种直播同比增长了 166%，而跨境电

商小语种人才的平均年薪在过去一年为

15.76 万元，涨幅达到 12.65%。在义乌，有

跨境电商公司针对实习生甚至开出了过万

元的月薪。

实习生都有上万月薪

20 岁的宁静，是义乌工商学院大三学

生，每天课程结束后就会来这里直播。

记者见到她的时候，她正在产教融合基

地，面对着一排文具配件的货架，熟稔地跟进

入直播间的观众打着招呼。

因为兴趣，宁静从高中开始自学日语，大

学又报了西班牙语专业，加上英语，她在直播

中可以根据观众不同随时切换三国语言。

宁静告诉记者，和国内流行“123 上链

接”这种热情四溢的直播方式不同，在海外短

视频平台上直播更需要亲和力，“跟外国顾客

沟通要轻声细语，让他们感受到真诚，他们更

注重情感培养和细水长流，要先交朋友，建立

信任和感情，再做生意。”另外，互动也很重

要，“如果观众进来，发现没人互动就不会停

留。”因此，除了介绍商品之外，主播们还经常

在直播间与客户们闲聊：聊天气，聊家常，还

会介绍义乌和小商品市场。

“我印象最深的一次直播是在卖一个生

肖配件的时候，向大家介绍了生肖的神话故

事，然后观众们很好奇自己是什么生肖，便把

年龄告诉我让我推算。在一段时间的相处过

程中，我也认识了很多海外的朋友，其中一个

宝妈，每天下班都来看我直播，孩子哭闹了才

匆匆离开。”

带货直播也是交朋友


