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同样在浙江的桐庐，与华医健康截然不同

的泛亚卫浴，同样得到了浙商银行科创企业专

项授信政策的坚定支持。这种跨越不同产业、

满足不同需求的金融服务，正是浙商银行构建

多层次科创金融产品体系的生动实践。

据了解，泛亚卫浴早在 20 年前就成为杭

州市的“信息化示范”企业。近些年，泛亚卫

浴深耕智能制造，成为“浙江制造”代表性企

业。正是由于泛亚卫浴在企业数智化上的探

索和成绩，得到了浙商银行等金融机构的认

可、支持。

据浙商银行杭州桐庐支行行长金茵的介

绍，该行与泛亚卫浴的合作历史可以追溯到

2018年。在合作的初期，银行提供的产品相对

简单。然而，随着对泛亚卫浴深入的了解和对

其发展潜力的认可，浙商银行在2021年主动为

该公司量身定制了一套全面的金融服务方案。

近两年，浙商银行杭州桐庐支行增加了对

泛亚卫浴的授信总量，已经达到 6000 万元，还

将抵押项下的授信抵押率提升至 90%，银行还

额外新增了3700万元的信用授信额度，极大地

缓解了企业在无抵押情况下的信用压力。

泛亚卫浴相关负责人提到：“近两年企业的

主旋律就是降本增效。”除了基础的授信服务

外，浙商银行还为泛亚卫浴提供了一系列特色

金融产品，包括供应链融资、国内信用证、出口

代付、出口退税贷以及电费证等。这些多元化

的金融服务不仅丰富了泛亚卫浴的融资手段，

进一步帮助泛亚卫浴降低融资成本。

金茵行长特别强调，对于一般的工厂类企

业，抵押率通常限制在 70%，但浙商银行针对

科创企业能够将这一比例提高至90%。

构建多层次科创金融产品体系

浙江台州，2017年被国务院确定为浙江沿

海的区域性中心城市和现代化港口城市，外贸

经济在其经济结构中占有显著比重。

台州市国人温控卫浴科技有限公司（简称

“台州温控”）是国家级创新技术型企业和浙江

省专精特新中小企业，手握3项发明专利，超过

100 项实用性专利和 150 项外观设计专利，至

2022年累计专利申请已突破300项。

台州温控与浙商银行的合作始于 2019

年。随着台州温控业务的逐步扩展，浙商银行

根据其业务成长和专精特新贷的相关政策，提

供了高达4300万元的授信支持，并将抵押率提

升至 80%以上，甚至在某些情况下可以达到

100%。除了传统的金融业务合作外，双方还

在国际业务、个人业务等领域展开了全方位的

合作。

谈及与浙商银行合作的原因，台州温控的

财务总监金丽表示，浙商银行的业务灵活度高，

对于抵押物的要求相较于其他大型银行更为简

洁。台州温控的负责人杨和军进一步补充说：

“尽管许多大型银行都为科创企业提供了优惠

政策，但我们选择与浙商银行作为主要的合作

伙伴，是因为他们的服务理念、对企业的深入了

解与信任，大大降低了我们的沟通成本。”

浙商银行公司银行部副总经理李林表示：

“我们早在 2016 年就开始布局科技金融，当时

的科技金融是一片蓝海，客户‘一抓一个准’。

几年来，我们积累了丰富的经验，深入了解科技

企业的痛点。此外，经过多年的时间，我们内部

各部门已经形成高度的协同和默契，资源补贴

也让各分行和客户经理更加有动力去服务科创

企业。”
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科创企业在成长过程中往往面临着诸多挑

战，其中融资难是一个普遍存在的问题。

在浙江桐庐，一家名为华医健康的科创企

业，以其突破性的肿瘤治疗技术，近年来逐渐在

生物医药领域崭露头角，然而华医健康的发展

历程并非一帆风顺。

华医健康创始人杨光华博士，在长达十多

年的时间里，带领团队致力于突破肿瘤治疗的

核心关键技术。这是一个漫长而艰辛的过程，

资金短缺、融资难成为制约企业初期发展的瓶

颈：传统的银行贷款往往需要抵押物，而初创的

科技企业往往缺乏足够的固定资产作为抵押，

知识产权等无形资产又难以得到认可。

2017年，正是华医健康处于最困难的时期

时，浙商银行并未囿于传统思维模式，主动伸出

了援手。凭借杨光华的人才证书和一份商业计

划书，银行发放了首笔 500 万元的无抵押信用

贷款。

浙商银行的这一举措，打破了银行贷款必

须依赖抵押物的固有观念，将科技企业的无形

资产和科研能力作为评估其信用的重要依据。

这种服务模式的转变，对于解决科创企业初期

融资难题具有重要意义。

华医健康的案例并非个例。在浙江乃至全

国范围内，几乎大多数科创企业在创业初期都

面临着类似的融资困境。这些企业往往拥有先

进的技术和巨大的市场潜力，但由于缺乏足够

的资金支持，难以将科研成果转化为实际产品，

进而实现产业化。

然而，要破解科创企业初期融资难题，需要

金融机构更加深入地了解科技企业的特点和需

求，创新金融产品和服务模式。

浙商银行相关负责人告诉记者，要破解他们

的难题，要建立完善的科技企业评估体系，创新

贷款担保方式，要加强与科技企业的沟通交流，

还要培养一支既懂金融又懂科技的复合型人才

队伍，为科技企业提供更加专业的金融服务。

近年来，浙商银行通过推行“六专”差异化

管理，全面提升了科创金融服务的专业化水

平。从专营的组织体系、专业的服务团队，到专

用的风险管理、专门的信息系统，再到专项的考

核激励和专属的信贷标准，这一系列措施为科

创企业提供了量身定制的金融服务，有效破解

融资难题。
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浙商银行在科技金融领域的探索始于 2016

年，当时该行推出了全国首个以高层次人才为服

务对象的“人才银行”品牌，聚焦于人才这一科创

的核心要素，为科创企业提供了强大的智力支持。

经过多年的实践积累，浙商银行在2021年整

合迭代了科创金融服务，推出了“星火计划”科创

金融专项服务行动。在近期的一场发布会上，浙

商银行全面焕新的“智汇科创 善行未来”科技金

融服务方案正式亮相。

这一方案在锤炼8年经验的基础上进一步迭

代升级，从人才出发、以科技创新为切入点，聚焦

科创、人才企业全生命发展周期，聚焦企业初创、

取得订单、引入创投等 10 大场景，推出 16 大科技

系列金融产品，构建“融通万方”的科技人才金融

生态圈。其中不仅优化迭代的传统优势产品“人

才支持贷”“科创共担贷”等，还创新推出业内领先

的“科创积分贷”“科创激励贷”等特色产品。

值得一提的是，浙商银行携手国家科技部相

关单位推出的“科创积分贷”。该产品聚焦企业创

新能力，引入“企业创新积分”权威指标，利用大数

据全面构建适配科技企业特点的“创新积分”信贷

量化模型。在企业无感知情况下，自动测算专属

预授信额度，全面提升科技金融服务效能，全方位

汇聚资源，助力科创企业成长。

浙商银行相关负责人介绍，通过持续挖掘科技

金融核心需求场景和创新有高市场认可度的科技

金融服务产品，浙商银行正努力打造经济周期弱敏

感资产产品底座。这一战略不仅有助于银行自身

的高质量发展，更为科创企业提供了强有力的金融

支持，推动了科技创新和产业升级的加速发展。

专业服务赋能科创企业

近期召开的中央金融工作会议明确提出建设

“金融强国”的时代号召，释放了一系列的重大信

号，为国内金融行业高质量发展指明道路。

在当下这个科技创新日新月异的时代，金融

如何更好地与科技结合，为科创企业提供充足的

“燃料”，助力其茁壮成长，是每一个金融机构都需

要深入思考的问题。浙商银行给出的答案是：通

过专业、差异化的科创金融服务，精准滴灌，滋养

科创企业全生命周期。

浙商银行科创金融浙商银行科创金融

做好做好““科技金融科技金融””大文章大文章
助力科创企业跑出加速度助力科创企业跑出加速度
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