
千家小店万家灯火

QIANJIANG EVENING NEWSQIANJIANG EVENING NEWS ·读城记
772024.3.26 星期二 责任编辑：黄优鑫/版式设计：管继承/责任检校：冯懿雯2024.3.26 星期二 责任编辑：黄优鑫/版式设计：管继承/责任检校：冯懿雯

为响应环境保护,积极配合垃圾分

类,杭州德翰堂特推出“环保你我他，践

行在出发”空瓶置换活动。

为了改善我们生活的环境，您可凭

家中的塑料药品空瓶或保健食品空瓶

前来置换五元优惠券(每个空瓶仅可兑

换5元券,上限200个)，亦可在本公司

兑换生活日用品、老年健步鞋、保健用

品、食品等。(活动详见现场海报。)

兑换地址:杭州市上城区庆春路11

号凯旋门商业中心15楼

兑换电话:0571-56662728

兑换时间:周一至周五上午9时至

下午5时

杭州德翰堂福利大回馈
践行环保理念空瓶兑换优惠券
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杭州产权交易所公告
杭州市拱墅区都市水乡水滟苑17

幢101室等25处房屋转让公告
项目名称：杭州市拱墅区都市水乡

水滟苑17幢101室等25处房屋转让
转让底价：1587357元起
建筑面积：73.14㎡起
愿在本次转让底价及以上受让本次

交易标的的法人、非法人组织或自然人
均可参与。

信息披露截止时间：2024年 4月9
日16时或2024年4月23日16时

联系人及电话：叶小姐 王先生
0571-85085594 0571-85085582

详情请登录杭州产权交易所网站
www.hzaee.com查阅。

产权公告 接稿电话：0571-85311551专栏
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小店店主的新出路
“赶集”半年收入30万元

钱报的老朋友、小店店主芋圆大叔就

走上了“赶集”摆摊之路。

3 月 22 日深夜，芋圆大叔刚从余杭

径山茶集回来，次日一早，他还要驱车 50

分钟赶去摆摊。

“实体店销量下滑明显，线上、团餐订

单量也不太理想，我想着得找找新出路

了。”去年8月底，他开始尝试市集摆摊。

第一站，芋圆大叔选在了之江文化中

心。“那次现场有五六十个摊位，规模较

大，客流量十分可观。”当时正逢暑假，带

孩子的家长较多，他特意创新了一款可爱

风的花花熊猫冰粉。没想到，一天下来，

竟做到了 1 万元的营业额。那之后，“赶

集”摆摊就成了芋圆大叔经营的新模式。

到今年 2 月底，半年时间里，他的摆摊收

入已达30万元。

不过，在市集摆摊也有不确定因素。

“去年参加运河庙会时就遭遇了尴尬天

气。”前一秒还阳光明媚，不到半天立马寒

风萧瑟，芋圆大叔的冷饮有点卖不动，日

营业额从5000多元降至不到1000元。

芋圆大叔赶紧对产品进行优化，推出

炖梨、红豆沙小圆子等热饮，“对美食摊位

来说，为应对变天，最好准备冷热两款产

品。”调整后，他的营业额又回升了。

芋圆大叔直言：放平心态。无论刮风

下雨，接了市集摆摊的活，就要准时出摊，

“三天打鱼两天晒网是万万不行的，做了

几场没达到预期，产品没被大家认可，顾

客有投诉意见，自信心就没了，那做不长

久的。”

把爱好变成正职
收获不一样的快乐

和芋圆大叔为小店寻找新出路不同，

记者采访的另几位年轻摊主追求的是：自

由灵活。

90 后摊主云云，平时喜欢做手工饰

品。去年9月，她从大理回来后陆续参加

了大兜路、小河直街的文艺市集。“大理那

边的市集偏活动性质多一点，大家一起唱

歌、聊天，顺带摆摊，特别快乐，回来后就

想着做同样的事情。”刚刚过去的这个周

末，为了搭配小河直街市集“春天”的主

题，云云的摊位上线了蝴蝶、彩色花朵等

饰品，“周五卖了几百块。”云云告诉记者，

赶集摆摊，每个月大概能收入 6000 元左

右。

瑶瑶姑娘喜欢收集各种好看的手工

包袋，这本来是她“没什么价值”的小爱

好，随着不少朋友来打听链接，她决定把

爱好变成正职。在市集上，瑶瑶收到了不

少陌生人的赞赏，审美受到肯定，她有种

满足感，这是上班时体会不到的快乐。

摆摊属于轻资产投资，杭州市集摊位

费低的二三百元、高的五六百元。瑶瑶认

为，成本投入少，创业风险较低，很适合像

她这样的创业“小白”。

她加了不少杭州市集群，打听最新动

态。群里基本都是年轻人，经常讨论热

烈，一来二去，她和一些摊主就成了朋

友。瑶瑶热情向记者介绍，这位是自己手

工做檀香的，可以雕刻各种图案，那个是

美院小姐姐闲暇来赚钱的。

对于瑶瑶来说，摆摊带来的不只是赚

钱，更多是自由和交友的快乐。

本报讯 如今，服装界最火的要

数国风潮。今年春节，杭城旗袍界“顶

流”葳芸品牌传承人陈泓瑾在网上分

享中式老钱风春节穿搭的短视频，获

得了百万点赞。

在杭州临平艺尚小镇，记者见到

了陈泓瑾，她热情介绍：视频和直播分

享中露出的绣花小衫、马甲、裤子和改

良版马面裙，还没来得及在网上挂链

接，线下门店已经早早卖断了货。

作为旗袍品牌的第四代传承人，

陈泓瑾言谈举止间，无不透露着自己

对国风的热爱。

春节前，陈泓瑾开始做短视频内

容创作，主要目的不是带货，而是通过

视频方式，和大家分享传统服饰文化，

希望国风服饰能走入千家万户。

分享中式穿搭获百万点赞

这家旗袍店
多款服饰卖断货

陈泓瑾喜欢中式老钱风穿搭，在

她运营仅 2 个月的短视频内容中，网

络反馈最好的应该是龙年大年初一到

初七，她推荐的中式老钱穿搭视频。

虽然目前全网粉丝只有 5 万人，但专

注于国风服饰设计的陈泓瑾，每个视

频的创意和制作都精益求精，稿子自

己写，衣服要亲自试穿，还“现身说法”

讲国风。

采访时，陈泓瑾穿了一件中式刺

绣马甲，她说，马甲面料是醋酸的。“其

实高品质的醋酸，不比真丝便宜，而日

常生活中碰到染上污渍的时候可以用

水先处理一下，不需要全干洗，相对好

打理。”

比起穿旗袍，其实很多顾客在工

作和生活场景中，更喜欢裤装的穿

搭。就像去年大火的马面裙一样，陈

泓瑾发现客户并不会一味跟风。

去年，陈泓瑾设计过一款改良版

马面裙，黑色提花暗纹缎面的裙子，长

度只到脚踝，前片锦缎装饰，还可以脱

卸，挺适合平时上班穿，几百件裙子一

上架，线下门店很快就卖断了货。

每年，葳芸要设计生产近千款中

式女装。陈泓瑾说，2023年的产品以

旗袍品类为多，2024年将以日常能穿

的国风品类作为主流。

本报记者 施雯

通讯员 费彪 孙卯宁
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你发现了吗？身

边的市集似乎越来越

多了。不论是周末还

是节假日，不管是在

广场、草坪，还是商

圈、夜市，一个个小摊

位聚集起满满的烟火

气，是年轻人约会的

热闹场所，也是不少

家长遛娃的好去处。

那些独特奇妙的小玩

意、散发香味的小点

心，很是吸引人。

由此，也衍生出

了“市集经济”，有人

把“赶集”作为创业起

点，也有人悟出了“赶

集”生意经。

市集经济热热闹闹，有小店店主迅速发现生意经——

赶集摆摊，半年入账30万

本报记者 俞倩玮


