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买车又有新政策了！

近日，中国人民银行、国家金融监督管理总局联合印发通知称，自用传统动力汽车、自用新能源

汽车贷款最高发放比例改为由金融机构自主确定。

这意味着，个人买车贷款额度最高可以达到 100%，零首付购车将成为现实。在此之前，个人

购买燃油车、新能源车的最高贷款比例分别为80%、85%。

同时，一些车企推出了零利息或者低利息购车的政策，消费者的买车成本将进一步降低。

部分车型可选择部分车型可选择88年零首年零首付付，，提前还款违约金有望减免提前还款违约金有望减免

零首付零首付、、零利息零利息，，买车有新利好买车有新利好

本报讯 4月8日上午，“中国数谷”建设暨数据

要素改革推进会在中国数谷大厦召开。

零跑科技创始人、董事长、CEO 朱江明受邀出

席，并与业内人士共同启动“汽车行业大模型与数据

要素协同创新中心”建设。

该中心将作为国内领先、国际一流的汽车智造

行业大模型与数据要素协同创新中心，致力于大模

型与数据要素在汽车制造领域的深度融合与创新应

用；立足于杭州滨江高新区“中国数谷”的政策和资

源优势，根据汽车智能制造行业的研发设计、生产制

造、上下游供应链、销售营销、维修服务等全产业链

全要素的需求，利用数据开放流通的大数据训练出

行业专属的人工智能大模型，为产业集群赋能，提升

汽车制造装备及过程的智能化水平，为当地数字经

济创新发展提供有力支撑。

会上还进行了《“中国数谷”数据要素“改革沙

盒”试点方案》及首批21家入盒企业的重磅发布，零

跑汽车成为“中国数谷”数据要素“改革沙盒”首批入

盒企业，将享受各项相关政策补贴。

作为数据要素领域龙头企业，零跑汽车自成立

之初就坚持全域自研，将核心技术掌握在自己手中，

以持续创新加快发展新质生产力。

以电动智能汽车的核心零部件——电子电气架

构为例，它在汽车智能化过程中起着至关重要的作

用。它是实现“软件定义汽车”的基本前提，决定了

智能化程度可以达到的上限。零跑自研的四叶草中

央集成式电子电气架构，具备四域合一的中央超算，

真正实现了软件定义汽车。四叶草中央集成式电子

电气架构通过一颗SOC芯片打造中央超算系统，将

座舱域、智驾域、动力域、车身域等智能电动车的核

心部件进行高效整合。这不仅能实现各部件之间的

顺畅协同工作，还能为用户带来更先进、更丰富的智

能电动汽车体验。

业内人士分析，零跑的全域自研，走的是一条坚

持软硬件同步开发和差异化创新的路，实现了多个

技术创新突破，这对于车企全面掌握新能源智能电

动汽车的核心技术，起着至关重要的作用。

本报记者 范国飞

“中国数谷”数据要素“改革沙盒”
试点方案发布

零跑成为首批入盒企业

本报记者 范国飞

零跑汽车四叶草中央集成式电子电气架构

记者咨询了农业银行、平安银行、民生银行

等多家银行，相关负责人表示，具体细则还在研

究中。但多家车企已调整金融方案，推出了零

首付购车活动。

即日起至 4 月 30 日，一汽丰田全车系可享

至高 8 年零首付、36 期零利率、至高 16000 元

置换补贴，以及价值 498 元的回厂礼等多重权

益。“如果选择 8 年零首付购车，年利率大概为

6%，比 3 成首付利率要高一点。”杭州一家一汽

丰田4S店销售人员告诉记者。

东风本田推出活动，4 月 19 日前，包括

CR-V、思域、英仕派、XR-V、HR-V均可享以

旧换新零首付，以及至高 2 万元的补贴。以思

域为例，如果消费者征信好的话，零首付购车能

享受到4%左右的年利率。

东风日产也推出了“超级置换季”，旗下车

型以旧换新至高可优惠 6 万元，另外还有零首

付、零折旧等活动。

沃达福数字汽车国际合作研究中心主任张

翔在接受记者采访时表示，汽车贷款新政有利于

扩大消费群体，刺激汽车消费，提升汽车销量。

不过，一位汽车行业从业者也发出提醒，虽

然是零首付购车，消费者也要评估自己的还款

能力，以免产生逾期的风险，“贷款越多，意味着

每月的还款压力也越大。一般而言，房贷、车

贷、消费贷总额不要超过月收入的 50%，不然

会造成过大的生活压力。”

除了调整车贷比例，通知还提到，鼓励金融

机构结合新车、二手车、汽车以旧换新等细分场

景，加强金融产品和服务创新，适当减免汽车以

旧换新过程中提前结清贷款产生的违约金，更

好支持合理汽车消费需求。

在此前，购车人想要提前还清车贷，要按照

合同约定支付剩余本金3%左右的违约金。

张翔认为，相关政策可以消除车主“以旧换

新”的后顾之忧，鼓励消费者购买新车。“现在中

国的汽车行业已经由增量市场向存量市场转

变，买第二辆车和增购的车主，比例要大于买第

一辆车的车主。降低车主换车成本，无疑将加

快新车销售速度。”张翔说。

多家车企推出零首付购车

零首付之外，不少车企推出了低利息甚至

零利息贷款吸引客户下单。

4 月 3 日，特斯拉宣布针对 Model 3 和

Model Y车型上线限时低息置换政策，并首次

推出了零利息分期购车的优惠政策，活动持续

至4月30日。

根据是否参与官方置换，特斯拉提供两种

金融方案，首付最低均为 7.99 万元起。若直接

购买新车，最多可享受 3 年免息，Model 3 后

驱版月供最多 4611 元。如果通过官方置换购

车，可享受 5 年免息，Model 3 后驱版月供最

多 2767 元。零利息贷款方案限定金融机构为

招商银行、平安银行、建设银行、微众银行、交

通银行、中国银行。

通过特斯拉官方完成置换，还可享价值

32000 元的增强版自动辅助驾驶功能 90 天免

费试用、14天保价服务以及14天通勤保障。

特斯拉相关负责人告诉记者：“目前，杭州

很多已经拥有特斯拉的老车主会来咨询置换

优惠情况，想趁着零利息置换最新款车辆，也

很划算。”

据该负责人介绍，零利息购车政策出来

后，门店平均咨询量上涨了三成多，进店客户

无论是燃油车客户还是其他品牌新能源车客

户，50%的客户都会针对置换政策进行咨询。

此外，预订期长达七八个月的小米汽车也

推出了低利息金融方案，6 月 30 日前订购小米

SU7，首付 15%起，年化费率为 2.5%，最长贷款

期限可达五年。

目前，车市竞争越来越激烈，降价之外，为

消费者提供更加优惠的购车金融产品，也成了

车企提升销量的重点。

零利息贷款吸引客户下单
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