
A

QIANJIANG EVENING NEWS ·财经
112024.9.13 星期五 责任编辑：许嵘 版式设计：王少锋 责任检校：冯懿雯

记者来到杭州联合银行网点，客户经

理表示大额存单没有，定期存款 1 年期

2.05%，2年期2.25%，3年期2.4%。

萧山农商银行某网点客户经理表示，

该行存款利率8月初刚调整过，“目前是5

万元起存三年期 2.3%，20 万元起存三年

期2.4%，100万元起存三年期2.45%。”

“定期起存金额 50 元起，最高利率

2.7%。”台州银行客户经理向记者介绍，

该行目前的定期存款一年期、两年期、三

年 期 、五 年 期 利 率 分 别 为 2% 、2.3% 、

2.7%、2.7%。“后面应该还会降，储户都喜

欢买长期的。”

在稠州银行某支行网点入口处，展板

上写着一款 50 元起存的存款产品，一年

期利率 1.95%，两年期利率 2.35%，三年

期利率2.75%。大堂经理介绍，目前的存

款利率还是较高的，后续是否降息还没接

到通知。

“三年定期存款利率3.05%。”在金华

银行一网点大厅，客户经理向记者推荐：

“这款特色存款起存金额20万元，普通整

存整取利率再低点。”

不同于上述几家银行普遍没有大额

存单，记者在温州银行发现，目前还在定

期发售大额存单。“每周二上午9点，我们

会在手机银行发售大额存单，其中三年期

的额度最少，真的要拼手速，建议提前 10

分钟做好准备。”该行客户经理介绍，大额

存 单 一 年 期 利 率 2.25% ，两 年 期 利 率

2.55%，三年期利率2.6%，“三年期的大额

存单额度很少，最难抢，现在基本以两年

期为主。”他还推荐了定期存款产品，1 年

期 2.1%、2 年 期 2.45% 和 2.5%、3 年 期

2.5%，“定期存款的利率和大额存单其实

差得不多，可以随时买，时间也不耽误。”

存款利率告别“3字头”
大额存单几乎没有了

本报讯 随着开学季“神兽归笼”，家长们给孩子

们都准备了哪些新装备？

在社交平台，护眼灯、儿童电话手表和打印机，

一跃成为今年开学“新三件”。其中，主打接近太阳

光、号称预防近视的护眼灯，开始火爆家长圈。

在某社交平台，有关护眼灯的笔记多达四万多

条，相关话题也集中围绕在真实体验和效果上。有不

少网友问道，“上千元的护眼灯是智商税吗”“大路灯

有必要入手吗”“买护眼灯怎么不踩坑”⋯⋯即便网友

对护眼灯态度不一，各类博主纷纷下场做科普，但在

电商平台，护眼灯类目驶入快车道，迅速成长起来。

今年7月至今，以“大路灯”为代表的护眼灯，在

天猫搜索增长超42%，一个暑假卖出了5个亿，年成

交额远超16亿元，成为天猫上又一破亿新品类。同

时，伴随而来的是品牌商的热情入局。过去一年，孩

视宝、霍尼韦尔、飞利浦、欧普、月影、松下、明基7个

品牌，在天猫靠卖护眼灯一年的成交额均破亿。

“护眼灯连续三年在天猫成交增长超 30%，落

地护眼灯同比成交更是翻了好几番，成了高速增长

的趋势赛道。”天猫护眼灯相关负责人说，“瞄准儿

童护眼灯这一趋势，我们帮助更多品牌和产业带商

家布局护眼灯类目，仅一年就带动天猫健康照明品

类成交额增长超 80%，今年商家新开店数增长则超

40%。”

消费领域总有新机会产生，再细分的需求都能

做成一门大生意。随着人们健康意识的提升，护眼

灯产品也随着居家使用场景变得更加细分，衍生出

护眼吸顶灯、护眼落地灯、护眼餐吊灯、护眼钢琴灯

等“新物种”。

“这几年儿童护眼灯发展很快，购买场景从线下

转到了线上，场景需求也更加多元。”孩视宝品牌创

始人黄毅表示，深耕传统台灯 20 余年的孩视宝，转

而主攻护眼灯，相继推出立式大路灯、桌面台式大路

灯、书桌专用大路灯、桌面夹式大路灯和护眼灯吸顶

灯等细分产品，并靠卖护眼灯实现成交增长翻番，迈

入了 2 亿俱乐部，大路灯 E5 系列更是在今年 618 期

间，单品成交过千万。

德国高端灯具品牌柏曼甚至专门针对钢琴和阅读

场景，推出上下发光结合、全包围式的柔和光照。今年

618期间，柏曼凭借母婴级护眼大路灯，成功跻身天猫

护眼台灯成交榜前三，单品成交额超840万元。

“目前主要在社交平台种草，在天猫成交。”飞利

浦中国区消费照明事业部市场总监赵玉博表示，今

年 4 月推出的“全局护眼”认证的护眼吸顶灯，仅用

一个月便登上天猫护眼吸顶灯新品榜Top1。

本报记者 祝瑶

天猫又现破亿新品类

开学季，护眼灯火了

“存款利率都在降，我要‘货比三家’找找哪家银行

最高。”杭州白领小余这几天刚到一笔资金，她考虑后

决定还是买定期存款，“这样就可以提前锁定收益了。”

近日，原阳农商银行、信阳珠江村镇银行、天镇县

河东村镇银行等宣布下调存款利率，调整幅度为 5~

30 个基点。8 月下旬，广西、河南等地已有多家中小

银行宣布下调存款利率，调整幅度在 10~35 个基点

之间。

自 7 月底的“降息潮”开始，全国多家银行相继宣

布调整人民币存款利率。记者发现，像小余这样揣着

现金找银行的人还不少，就是想找利息高一点的产品

或银行。

存款利率进入2时代，大额存单也越来越少

“息”比三家，揣着现金挑银行
本报记者 何慧婷 通讯员 臧嫣

7 月 25 日，国有六大行率先宣布下

调人民币存款挂牌利率后，紧接着 12 家

股份制银行迅速跟进下调存款利率。

进入8月，宁波银行、江苏银行、杭州

银行等多家城商行相继官宣下调存款利

率。随后，多家农商行、村镇银行等也跟

进下调，还有部分银行从9月起下调人民

币存款利率。

国家金融监督管理总局的最新数据

显示，今年二季度末，我国商业银行净息

差为 1.54%，与一季度持平，但仍处于历

史低位。对此，业内人士表示，存款利率

下调有助于银行降低负债端的成本，缓解

净息差压力，推动银行进一步让利实体经

济，助力消费需求回升。

在普遍降息的大背景下，部分银行的

存款利率依旧处于“高位”，在利差的吸引

下，“存款特种兵”也持续火热。

在社交平台上，有不少网友分享自己

“跨城存款”的经历。有网友表示，“对比

了省内多家银行，赶在降息前抓紧存一

波。”“定期存款已上车，贵阳各种美食吃

了、市集去了、景点也去了，特种兵之旅圆

满了。”

此外，还有网友整理了全国各地银行

的利率，供“存款特种兵”参考。

被这届年轻人玩转的“跨城存款”，

真的可行吗？

“不同地区、不同银行存在较为明显

的存款利差是催生‘跨城存款’最主要的

原因。”招联首席研究员董希淼在接受记

者采访时解释道，不同地区市场利率自律

定价机制商定的存款上浮幅度、存款市场

供求关系、客户投资偏好和储蓄习惯不

同，都会影响存款利率的定价。此外，同

一家银行的不同分支机构、资产负债情

况、市场竞争策略也存在差异，对存款需

求和定价自然不完全一致。

对此，董希淼提醒储户，办理跨城存

款时需要付出交通、住宿等额外费用以及

时间成本，这些成本可能会抵消掉部分甚

至全部的利差。同时，跨城存款应到银行

网点柜面办理，切勿参与高息揽储、“贴

息”等不合规的活动。

“跨城存款”火热
专家提醒仍要注意风险
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